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WV - PROLOGO

En el Capitulo 5 se analizan las caracteristicas principales del sistema de economia
centralizada. o

e El Médulo segundo, que comprende los cinco capitulos siguientes, trata de la
produccion y de los mercados. El Capitulo 6 presenta una visién general del fancio-
namiento de la empresa y se analiza la funcién de produceién. En' él Capztule 7 se
estudiaran las caracteristicas principales de los costos de la produccion, mientras gue
el Capitulo 8 estudia como se retribuye a los factores productivos. El Capitulo 9 se
ceritra en el estudio del mercado como regulador de la actividad econémica, anali:
zandose ¢l concepto de elasticidad. El Capitulo 10 se ocupa de los distintos tipos de
mercados. En particular, se estudia el mercado de competencia perfecta, él mono-
polio y el oligopolio. Este capituio concluye con el analisis de la fijacion de los pre-
cios en la practica, tema al que se dedica un apéndice.

e El Modulo tercero comprende también cinco capitulos: se ocupa del i mgreso
nacional, del papel del sector publico y de la financiacién de la economia: En con-
creto, el Capltuio 11 se centra en el andlisis de la formacion del ingreso y su medi-
cion. La distribucién del ingreso entre los distintos agentes econémicos y-entre’ 103
diferentes sectores aparece recogida en el Capitulo 12.

En el Capitulo 13 se presenta el analisis del sector publico y de la mtervencmn
de! Estado en la Economia. Se presta una especial atencién a las posibilidades y li-

mitaciones que presenta el empleo de politicas fiscales de caracter discrecional, Bl

Capitulo 14 se dedica a analizar los problemas relacionados con Ia financiacion-de la
Economia, dedicando el Apéndice al sistema financiero argentino. El desarrollo’de la
politica momnetaria por el Banco Central de la Repiblica Argentina se trata en el
Capitulo 15. :

¢ El Médulo cuarto consta de los tres capitulos siguientes. En el Capitulo 16, se
analizan las relaciones econdmicas internacionales. También se estudia la balanza de
pagos. El estudio de los regimenes de comercio vigentes se presenta en el Capitulo 17,
asi como el funcionamiento de la Comunidad Econdémica Europea vy del Mercosur. El
Capitulo 18 se ocupa de los mercados de cambio.

e En el Modulo quinto se incluyen cinco capitulos dedicados a analizar lo que
podriamos Hamar problemas del mundo actual. Se estudia aqui el crecimiento, el de-
sarrollo ¥ los problemas bésicos de las economias occidentales en la actualidad. Se
analiza en primer lugar (en el Capitulo 19) Ia problematica del crecimiento, sus teo-
rias explicativas y los efectos que genera un desarrollo indiscriminado sobre ld natu-
raleza. Por otra parte, dado que la distancia que separa a los paises desarrollados de
los que estan en vias de desarrollo es cada vez mayor, se estudian {(en el Capltulo 20)
las causas que originan esta creciente divergencia.

Los Capitulos 21 y 22 se ocupan de los dos males que con mas frecuencia ¢ inten-
sidad afectan a las economias: la inflacion y el desempleo. Se analizan las causasy los
efectos mds destacados de ambos problemas sobre la sociedad. El Capituio 23 s€ cen-
tra en el anilisis de la evolucién reciente de la economia argentina.

CAPITULO 1

La Economia y la necesidad
de elegir

En este primer capitulo se introduce al fector en los problemas basicos de la Economia, es decir, los deri-
vados de la existencia de unos recursos escasos y unas necesidades virtuaimente ifimitadas. Precisa-
mente, los dibujos aqui recogidos tratan de reflejar este hecho.

s Ff petrdieo, ef trabajo, la maquinaria, etc., estan disponibles en cantidades limitadas,

e Con eslos recursos 6scases se producen bienes y servicios (alimentos, viviendas, automdviles, edu-
cacidn, sanidad, 0cio...) para satfsfacer las necesidades humanas.

e La escasez siempre existird, ya que los deseos son sfempre superiores a las medios disponibles
para satisfacerlos.
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1.1. EL CONCEPTO DE ECONOMIA

Las personas necesitan alimentarse, vestirse, recibir una educacion, etc;; para ello tie-

nen unos recursos o ingresos que siempre son insuficientes a la hora de conseguir
todos los bienes y servicios que desean para satisfacer sus necesidadés. También el
conjunte de personas, o sea la sociedad, tiene necesidades colectivas, como las carre-
teras, la defensa, la justicia, etc., y, al igual que ‘ocurre con las personas individuales,
también tiene mas necesidades que medios para satisfacerlas. La Economia se ocupa
de las preguntas que se generan en relacién con la satisfaccion de las nece51dades de
los individuos y de la sociedad (Esquema 1.1).

La satisfaccién de necesidades mareriales (alimentos, vestido o vivienda) y no'ma-
reriales (educacion, ocio, etc.) de una sociedad obliga a sus miembros a Hevar a'cabo
determinadas actividades productivas. Mediante estas actividades se producen los
bienes y los servicios que se necesitan, y que posteriormente se distribuyen para su
consiuno entre los miembros de 1a sociedad.

En este proceso de produccidn y consumo se plantean y resuelven muchos pro-
blemas de caracter econdmico: es decir, problemas en los que se utilizan diversos
medios para conseguir una serie de fines u objetivos.

e Asi, por ejemplo, en la produccioén, la empresa tiene que decidir qué bienes

son los que va a elaborar y qué medios son los que va.a utilizar para producir........ .

dichos bienes. En el caso de una empresa que produce automéviles los geren:
tes tienen que decidir qué modelo de automovil lanzan al mercado v si lovan
a hacer con una tecnologia muy robotizada o con otra en ia que se empiee
mas mano de obra. B

@ Por lo que respecta al consumo, las familias tienen que dec1chr cOmo van a
distribuir los ingresos familiares entre los distintos bienes y servicios que se
le ofrecen para satisfacer sus necesidades, Asi, una familia concreta, a la hora
de decidir comprar un televisor o un lavarropas, tendra en-cuenta: sus nece-
sidades, los precios de ambos bienes y sus propias preferencias, de forma que
el resultado de la eleccidn sea el mas apropiado.

1.1.1. Definicién de Economia

La Economia estudia la forma en la que los individuos y la sociedad efectiian las elec-
ciones y decisiones para que los recursos disponibles, que siempre son escasos, pue-
dan contribuir de la mejor forma a satisfacer las necesidades individuales y colectwas
de la sociedad. -

¢ La Economia se ocupa de la manera en que se administran unos recursos
escasos, con objeto de producir bienes y servicios v 4 distribuirlos para su
consume entre los miembros de la socxedad h

De forma intuitiva puede decirse que la Economia s€ ocupa de la formaen que
ios individuos economizan sus recursos, es decir, de como emplean su ingreso de
forma cuidadosa y sabia en orden a obtener el maximo provecho. Desde el punto de
vista de la sociedad en su conjunto, la Economia trata de como los individuos alcan-
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zan el nivel de bienéstar material mas alto posible a partir de los recursos que ellos
tienen disponibles.

La Economia sélo se ocupa de las necesidades que son satisfechas por bilenes
econdmicos, o sea, por elementos naturales escasos o por productos elaborados por
el hombre.

1.1.2. La microeconomia y la macroeconomia

! La microeconomia se centra en el analisis del comportamiento de las unidades eco-
nomicas, como las familias, o consumidores, y las empresas. También estudia los
mercados donde operan los demandantes y oferentes de bienes y servicios. Desde una
perspectiva microeconomica, se considera que las distintas unidades econdmicas ac-
tan como si fuevan unidades individuales.

Asi, cuando explicamos el aumento del precio del petréleo como consecuencia
de un incremento de la demanda de energia, estamos haciendo un planteamlento ti-
picamente microecondmico.

/
2 | La microeconomia es aquella parte de la teorfa econémica que estudia el

. comportamiento de las unidades, tales como los consumidores, las em-

presas y las industrias, y sus mterrelacmnesj

-

\La macroeconomia, por el contrario, se cenira en el comportamiento global del
sistema econdmico reflejado en un niamero reducido de variables, como el producto
total de una economia, el empleo, la inversién, el consumo, el nivel general de pre-
cios, etc; Por ejemplo, si el Ministerio de Economia sefiala que la inflacién se ha re-
ducido respecto al afio anterior en un 2 por ciento y que el nimero de empleados ha
aumentado en 30.000 personas, esta destacando lo que en su opinidn son los aspectos
mas signiﬁcativos de la evolucion global de la economia.

L} La macroeconomia se ocupa del estudio del funcionamiento de la eco-

. nomia en su conjunto. Su propésito es obtener una visién simplificada
de la economia, pero que al mismo tiempo permita conocer y actuar so-
bre el nivel de la actlmdad econémica de un pais determinade o de un
conjunto de paises.’|

En cualquier casc, debe resaltarse que la microeconomia y la macroeconomia
no son sino dos ramas de una misma disciplina, la economia, y como tales se ocupan
de las mismas preguntas aunque se fijan en distintos aspectos. En el contexto de este
manual los Capitulos 6 a 10 presentan un enfoque propiamente microecondémico,
mientras que los Capitulos 11 a 23 abordan problemas macroecondmicos.

1.1.3. Economia positiva v normativa

Otra distincion que suele realizarse en el ambito econdmico es entre Economia po-
sitiva v Economia normativa.
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¢ La Economia positiva se define como la ciencia que busca explicaciones
objetivas del funcionamiento de los fenémenos econormcos, se: ocupa de
lo que es o podria ser.

La Economfa positiva observa los hechos y evalia las consecuencias de los fe-
némenos chservados. Una tipica proposicion de Economia positiva es la siguiente: s/
se daw tales circunstancias, tendrdn lugar tales acontecimientos.

¢ La Economia normativa ofrece prescripciones para la accidsnbasadas
en juicios de valor acerca de lo que es deseable; se ocupa de lo que de-
beria ser. :

Las proposiciones sobre lo que deberia ser responden a criterios etlcos, 1deolo-
gicos o politicos acerca de lo que se considera deseable o indeseable. :
Asi, la doctrina social de la Iglesia constituye un tipico ejemplo de Econorma nor-
mativa. A través de sucesivas enciclicas, los pontifices han fijado cul es la posicién
 de la Iglesia catolica ante la probiemauca econdmico-soctal y cual deberia ser. la con-
ducta de los creyentes a partir de los principios del cristianismo.
Otro ejemplo lo puede constituir fa discusion acerca del tamario del Estado Desde
un punto de vista normativo, unos son partidarios de reducir su peso dentro:de la
economia global y otros opinan en favor de aumentar su importancia: En:cambio, un

enfoque positivo se limita a indicar cuél es el peso relativo del'sector publzco sirens -

trar a valorar si es deseable aumentarlo o disminuirlo.

En la vida real, sin embargo, los componentes positivo y normativo: de la ciencia
econdmica se suelen mezclar, de manera que es dificil separarlos. La mayorla-de.ios
economistas tienen puntos de vista scbre como deberia funcionar la sociedad y ellos
estan presentes cuando se hacen recomendaciones en favor o en contra de una poli-
tica determinada. En consecuencia, es inevitable cierta superposicién entre econo-
mia positiva v normativa, pues sus limites no estdn claramente definidos. -

1.2. EL PROBLEMA ECONOMICO: LA ESCASEZ

El problema econdmico por excelencia es la escasez y surge porque las.necesidades
humanas son v;rtuaimente J.b.muadas mlentras que los J:ﬂ(.‘.uFSGS~6€OI101111CO&,SQﬂ-—h——

escasez es un concepto relativo en el sentido de que existe un deseo de adqulr;r una
cantidad de bienes y servicios mayor que la disponible.

" Existen paises donde la genite tiene unos niveles de vida més elévados que en otros.
> En los primeros, existen abundantes alimentos y bienes materiales, mientras que en
- algunos paises atrasados millones de personas viven eri la mas absoluta pobreza y miu-

chos mueren de hambre,
Teniendo en cuenta esta situacién parece extrafio que en Economia se hable de
la escasez como de un/problema universal, esto es, como un probléma qué afecta a
todas las sociedades. Ello se debe a que la Bconomia considera el problema de la es-
;casez relativa, en el sentido de que los bzenesxy los servicios son escasos en relacion
* alos deseos de los individuos. :\E L -

Mt
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1.3. LAS NECESIDADES, LOS BIENES ECONOMICOS Y LOS SERVICIOS

El concepto de necesidad humana, es decir, la sensacién de carencia de algo unida al
deseo de satisfacerla es, como se refleja en el Esquema 1.1, algo relativo, pues los de-
seos de los individuos no son algo fijo. El dicho si mds tienes, mds deseas parece re-
flejar fielmente la actitud de los individuos respecto a los bienes materiales. Asi pues,
el hecho real con el que se encuentra la Economia es que, en todas las sociedades,
tanto en las ricas como en las pobres, los deseos de los individuos no se pueden satis-
facer completamente. En este sentido, bienes escasos son aquellos de los que no hay
nunca cantidad sufliciente para satisfacer los deseos de los individuos. (Esquema 1.2.)

o & Los bienes econémicos son aquellos que son utiles, escasos y transferi-
b bles. Los bienes libres —como por ejemplo, el aire-— son aquellos de los
que hay cantidad suficiente para satisfacer a todeo el mundo.

Cuando tratan de conseguir bienes para remediar sus necesidades, las personas
suelen, normalmente, fijarse unas preferencias. Asi, los primeros bienes que se de-

| sean son los que satisfacen necesidades basicas o primarias, como la alimentacién, el

4

e Necesidad humana: es la sensacion de carencia de algo unida al deseo
de satisfacerla.

e Tipo de necesidades:

; i Naturales: por eiemplo, comer.
Necesidades del

b iales: se tienen por vivir en
ndividuo. Soc n o

sociedad; por efempilo, celebrar las
bodas.

— Segun de
quien surgen <

Colectivas: parten del individuo v
pasan & ser de la sociedad; por
ejemplo, el transporte.
Necesidades de la
sociedad. Plblicas: surgen de la misma
sociedad; por ejempilo, el orden
nblico,

Necesidades vitales o primarias: de elias depende la
conservacion ds a vida; por gjemplo, 10s alimentos.

— Segun su
naturaleza | MNecesidades civilzadas o secundarias: son las que
tienden a aumnentar ef bienestar del individuo y varian de
unas épocas a oiras con el medio cultural, econdmico y Esquema 1.1
social en gue se desenvuelven ios individuos; por ejemplo, Tipos de
&l turismao. necesidades

humanas.
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e Bien: es todo aquelio que satisface, directa o indirectamente, los deseos |
¢ necesidades de los seres humanos. C :
s Tipo de bienes:
e Libres: son iimitados en cantidad o muy abundantes y"
. no son propie nadie. i iDi : i
_ Segtin su propiedad de nadie. Un ejemnplo tlplco.es. &l aire,
cardcter | e Econdmicos: son escasos en cantidad en relacion con
los deseos que hay de ellos y son apropiables. De su
L estudio se ocupa la economia.
(e De capital: no atienden directamente a las necesidades
humanas.
- Segun su e De consumo: se destinan a la satisfaccion directa de
naturaleza | necesidades
— Buraderss: permiten un uso profongado
— No duraderos: se ven afectados direciamente por el -
L transcurso del tiempo.
[ . ! .
e Intermedios: deben sufrir nuevas transformaciones
. antes de convertirse en bi i
~ Segtin su onvertirse en bienes de consumo o de capital.
funcidn ¢ Finales: - yahan sufrido las tansformaciones recesarag P
para su UsO G Consumo, . Esquema 1.2

~ Tipos de bieres.

vestido o la salud. Cuando los individuos tienen satisfechas sus necesidades prima--

rias, suelen tratar de satisfacer otras mas refinadas, como el turismo, o buscan una
mejor calidad de los bienes que satisfacen sus necesidades primarias, como una vi-
vienda mejor, vestidos de determinadas marcas, etc.

Por ello se puede decir que las necesidades son ilimitadas o, de otra forma, gue
siempre existirdn necesidades en los individuos que no podran ser satisfechas, aun-
que s6lo sea porque los deseos son susceptibles de ser refinados.

1.3.1. Tipos de bienes econdmicos

Los bienes y servicios se pueden clasificar, ademas de en econdmicos y en libres, en
bienes de consumo, cuando se destinan a la satisfaccién directa de necesidades hu-
manas, y bienes de capital {que se estudiaran en el Item 1.3.1). Dentro de los bie-
nes de consumo cabe hablar de bienes de consumo durables, si permiten un uso pro-
longado, como, por ejemplo, un electrodoméstico, y bienes de ¢onsumo no durables,
como los alimentos. '

Por otro lado, ios bienes se pueden clasificar en bienes intermedios','qu'e son los
que deben sufrir nuevas transformaciones antes de convertirse en bienes de consumo
o de capital, y bienes finales, que son los que va han sufrido estas transformaciones,
A la suma total de bienes y servicios finales generados en un periodo se denomina
producto total.
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Asimismo, los bienes se pueden clasificar en privados y publicos. Bienes priva:
dos son los producidos y poseidos privadamente. Bienes ptiblicos o sectors son
aquellos cuyo consumo se tleva a cabo simultaneamente por varios sujetos, por ejem-
plo, un pargue piblico. |

1.3.2. Los servicios

El trabaje, cuando no esta destinado a la creacién de bienes, esto es, de objetos ma-
teriales, tal como el realizado por un agricultor o un albasil, se canaliza a la produc-
cion de servicios. El trabajo de servicios puede estar relacionado con la distribucién
de productos, como el realizado por un agente de ventas o un dependiente; con acti-
vidades que satisfacen necesidades culturales, como las realizadas por un profesor o
un artista de cine, un escritor o un cantante; o con oiros tipos de actos, tales como
los servicios que ofrece un banco o una compaiiia de seguros. Todas estas actividades
constituyen lo que se denomina servicios.

oy & Los servicios son aquellas actividades que, sin crear cbjetos materiales,

w

T se destinan directa o indirectamente a satisfacer necesidades humanas.

o

1.4. LOS RECURSOS O FACTORES PRODUCTIVOS

La satisfaccién de las necesidades humanas exige la produccion de bienes y servicios,
y para ello es preciso el empleo de recursos productivos y de bienes elaborados.

4 Los recursos son los factores o elementos basicos utilizados en la pro-
/42 duccién de bienes y servicios, por lo que se les puede denominar factores
" de la produccién.

Tradicionalmente, estos factores se clasifican en tres grandes categorias: tierra,:
trabajo y capital.

a) En economia, el término tierra se usa en un sentido amplio, indicando no sélo
' la tierra cuitivable y urbana, sino también los recursos naturales que contiene
como, por ejemplo, los minerales.
b) El factor trabajo se refiere a las facultades fisicas ¢ intelectuales de los seres
- humanos gue intervienen en el proceso productivdyEn el Esquema 1.3 se re-
cogen algunas precisiones sobre el factor productivo trabajo vy la poblacion.
El trabajo es el factor productivo basico. Los trabajadores se sirven de Jas ma-
terias primas que se obtiénen en’la naturaleza. Con la ayuda de la maquinaria
apropiada las transforman hasta convertirlas en materias basicas, aptas para
otros procesos, o en bienes de consumo.
¢) El capital comprende las edificaciones, las fabricas, la maquinaria y equipos,
las existencias de medios elaborados v demas medios utilizados en el proceso
productivo. Precisamente a las economias capitalistas se les denomina asi
porque este capital suele ser propiedad privada de los capitalistas.
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e La poblacidn es ef conjunto de seres humanos que viven en un drea deter-
minada. ' '

# El factor productivo trabajo es ia parte de la poblacidn gue desarrofla las
tareas productivas.

[ Ocupados en sentido
estrictc:  tienen un trabajo
remunerado aunque se
hallen de baja por

enfermedad.
Ocupados < Activos marginales:
realizan un teabajo
remunerade pero durante un
tiempo inferior a 1o normal,
los que tienen un empleo
) L estacional.
Poblacion J
activa: la que
interviene en &
proceso
productivo. d
] Desacupados; Renen las condiciones de .
Poblacion edad y gapacédad fisica y mental para realizar
un trabajo remunerado v ne lo encuentran.
- Jubilados o retirados,
Poblacion - Escaolares v estudiantes.
inactiva: laque ; - Amas de casa.
reaiiza sdlo ias - Personas que no trabajan y, aunque .
funciones de pueden, no buscan empleo. Esquema 1.3
consume. - Incapacitados para trabajar, efc. Trabajo

v pboblacion.

8 Los bienes de capital

/Mientras que Jos bienes de consumo se orientan a la satisfaccién directa de 1as nece-
“sidades h flos bi d i i i i6m,
humanas,tlos bienes de capital, o bienes de inversién, no estan concebidos

para satisfacer directamente las necesidades humanas, sino para ser utilizados en la
p.roducmon de otros bienes. Si dedicamos una cierta cantidad de recursos a producir
blen_cjsr d¢ cagrta] nos satisfaran necesidades en el_ﬁ_l_tur_q, cuando se utilicen en 1a pro-
duccion de bienes de consumo,! ‘ _ R

El capital empleado en la produccién puede dividirse en capital fijo y.capital cir-
culante (Esquema 1.4). El capital circulante consiste en bienes en proceso de pre-
paracién para el consumo, basicamente materias primas y existencias en deposito. El
capital fijo consiste en instrumentos de toda clase, incluyendo los edificios: magqui-
naria y equipo.
' En economia, a2 menos que se especifique lo contrario, el término capital signi-
fica capital fisico, es decir, maquinas y edificios, y no capital financiero. Un paquete
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- Capital fifor consiste en los instrumentos
de toda clase empleados en fa
produccitn, tales como edificios y
maquinaria. Su duracion se extiende

e Capﬁ?l fisico |  gobre varios ciclos de ta producsion.
o rea
- Capital circulante: consiste en bienes en

proceso de preparacion para el consumo,
basicamente materias primas y
L existencias.

Tipos de )
capital
& Capital humano: la educacion, la formacion profesional y la
experiencia y, en general, todo o que contribuya a elevar fa
capacidad productiva de los seres humanos.
o Capital financiero: fondos disponibles para la compra de Esquema 1.4
L capital fisico ¢ activos financieros, come abonos o acciones, Tipos )
de capital.

de acciones no constituye un recurso productor de bienes y servicios, y no es capital
en sentido econdmico. De forma similar, al hablar de inversién en economia nos re-
ferimos a la inversion real, es decir, acumulacién de maquinas y edificios, y no a la
compra de bienes financieros. Cuando, por ejemplo, se realiza una compra de accio-
nes ya emitidas no tiene lugar una inversion real, pues tinicamente se produce un
cambio de propiedad de dichas acciones (véase Item 2.2.2).

Asimismo, en economia es necesario distinguir entre capital fisico, al que nos he-
mos referido anteriormente, y capital humano, entendiendo por este tltimo la edu-
cacién y la formacién profesional que incrementan el rendimiento del trabajo. Los
sastos de educacion y formacion profesional suponen una inversién en capital, ya que
durante el periodo de aprendizaje y estudio hay un elemento implicito de espera. Es-
tos gastos contribuyen a incrementar la capacidad productiva de la economia, pues
un trabajador formado y educado suele ser méas productivo que uno que no lo esta.

1.5. LA NECESIDAD DE ELEGIR Y EL COSTO DE OPORTUNIDAD

En la vida nos vemos forzados a elegir continuamente. Cualquier alternativa implica
que al optar por algo tenemds que renunciar a otras cosas. Como los recursos con
que se cuenta son escasos, solamente se puede satisfacer una necesidad si se deja de
satisfacer otra. No hay suficientes recursos materiales, ni trabajo ni capital para pro-
ducir todo lo que desea la gente. Por eso hay que elegir entre las distintas opciones
que se presentan. Este problema se plantea a los gobiernos, a las familias y a las em-
presas. Asi, por ejemplo, los gobiernos tienen que decidir entre construir mas cole-
gios 0 comprar més helicopteros para la policia (Cuadro 1.1). Las familias deben ele-
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Cuadro 1.1
Las decisfones economicas.
25 viajes en colectivo 500 patrulleros para la Ef costo de oporiunidad desde Ia
14 gjempiares del diaric policia perspectiva del gasto, tanto para un
10 iatas de gaseosa 400 ambuiancias individuo comoe para el Estado, queda
5 «panchoss 10 bibfiotecas plblicas explicitado en las distintas opciones
2 revistas 2 helicdpteros para el planteadas.
ejéreito
1 escuela

(") Datos aproximados, de acuerdo con los precios de mediados de 1993,

gir entre comprarles a sus hijos juguetes o gastar sus recursos en un nuevo lavarropas
{Cuadro 1.2). Asimismo, las empresas de juguetes deben decidir entre gastar ™as re-
cursos en publicidad o invertir en renovar la maquinaria de la fabrica.

Cuando los gobiernos, las empresas v las familias deciden gué gastar o qué pro-
ducir estdn renunciando a otras posibilidades. La opcién que debe.abandonarse para

poder producu" u obtener otra cosa se asocia en Economia al concepto de costo de

oportumdad

B

v 4 El cosfo de oportunidad de un bien o un servicio es la cantldad de otros
| sz bienes o servicios a la que se debe renunciar para obtenerfo

; .

As{, supongamos gue factores utilizados para extract Una tonelada de hierro se
pudleran haber utilizado para cultivar 10 quintales de trigo. El costo de oportunidad
de una tonelada de hierro es, pues, los 10 quintales de trigo que se podrian haber pro-
ducido. Al extraer hierro, se pierde la oportunidad de cosechar trigo.

E La curva o frontera de posibilidades de la produccién (*)

Consideremos una economia con una tecnologia dada que dispone de una dotamon
fija de factores productivos, que supondremos plenamente utilizados, v en la que se
producen sélo dos bienes: 1rigo v algodon. Si a partir de una situacion dada se decide

{*) Este Item presenta una dificultad algo mayor v puede obviarse sin perder el mensaje esencial del
tema,

Cuadro 1.2
SRR 1\ Presupuesto de fa familia Martinez
Alimentacion 100 (Gastos semanales).
Transporte 30
Vestimenta 25 En el caso de la familia Martinez, el
Esparcimenio y Cultura ) 30 concepto de costo de oportunidad se
Otros 35 manifiesta en gue cuando se destina
parte de los ingresos a un determinado
TOTAL 220 pien no podemos canalizarlos hama el
e gasto en olros bienes. IR

LA ECONCMIA Y LA NECESIDAD DE ELEGIR 1

Fuente: Secretaria de Haclenda.

. producir mas trigo v se orientan los esfuerzos en esa direccion, se tendra que estar

dispuesto a producir menos algodon. En consecuencia, para poder satisfacer mejor
las necesidades alimenticias habra que estar dispuestos a sacrificar una cierta canti-
dad de algodon, ya que se ha supuesto que solo se producen dos bienes. Por tanto,
aumentar la produccion de trigo tiene un costo para la sociedad en términos del al-
godon que se ha dejado de producir.

Las diferentes posibilidades que se le presentan a la econhomia se pueden reflejar
acudiendo a un ejemplo numérico. Las distintas opciones son las combinaciones po-
sibles de trigo y algodén, de las cuales cinco se recogen en el Cuadro 1.3 yen la
Figura 1.1. La curva o frontera de posibilidades de produccion esta formada por to-
dos los puntos intermedios entre las situaciones recogidas en dicho cuadro.

¢ La Frontera de Posibilidades de Produccién refleja las opciones que se le
ofrecen a la sociedad y Ia necesidad de elegir entre ellas. Una economia
esta situada sobre la Frontera de Posibilidades de Produccién cuando
todos los factores de que dispone dicha economia se estdn utilizando para
la produccién de bienes y servicios.
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Cuadre 137
Posibilidades de produceion:= -

*) Unidades de trigo que deben dejarsa de producir para obtener
una unidad adicional de algodon.

Trigo 751
7,01

6.0 4

de produccion.

Esta curva refleja las opciones que se le
ofrecen a ta sociedad y la necesidad de

LA ECONCMIA Y LA NECESIDAD DE ELEGIR

e La Economia se ocupa de las cuestiones

que se generan en relacion con la satis-
faccién de las necesidades de los indivi-
duos y de la sociedad y, en general, de
toda actividad humana que impligue la
necesidad de elegir,

Las necesidades, segun de quien sur-
gen, se clasifican en individuales y co-
lectivas. En ambos casos puede decirse
gue son virtnalmente ilimitadas. Dado
que los recursos son limitados la escasez
siempre estard presente.

Los individuos primeramente satisfacen
sus necesidades bdsicas, como la ali-
mentacién, el vestido o la salud. Poste-
riormente atienden otras necesidades

Los bienes scn medios materiales que
sirven para satisfacer las necesidades
humanas. Los bienes de produccién o
de capital no satisfacen directamente las
necesidades humanas, pero son indis-
pensables para la produccion.

Los servicios son aquellas actividades
que, sin crear objetos materiales, se des-
tinan directa o indirectamente a satisfa-
cer necesidades humanas.

Los recursos son los elementos basicos
utilizados en la produccién de bienes’y
servicios. Tradicionalmente se clasifican
en: tierra, trabajo y capital.

El costo de oportunidad de un bien o
un servicio es la cantidad de otros bie-

45 Figura 1.1 : mas refinadas (necesidades secunda- nes o servicios a los que se debe renun-
La curva o frontera de posibilidades rias), como el turismo. ciar para obtenerlo.

13

— Economia.

~ Bienes privados.

- Bienes publicos.

— Capital circulante.
- Capital fijo.

elegir entre ellas. Como puede
observarse, producir més algodon
Algodan implica producir menos trigo, y a la
inversa.

— Necesidad,

- Necesidades individuales.

— Necesidades colectivas.

- Necesidades basicas o primarias. - Capital fisico.

- Necesidades secundarias. ~ Capital humano.

- Bien. - Capital financiero.

- Bienes econdmicos. — Costo de oportunidad.
Si todos los recursos estan siendo plena y eficientemente (*) utilizados, producir -~ Bienes bres. — Factores productivos.

una cantidad mayor de un bien, exigiré necesariamente producir menos de otro, esto 4 -~ Bienes de consumo. - Poblacion activa.

es, tendra un costo de oportunidad. En términos mas precisos, si estamos obte- - Bienes de capital o de inversién. — Poblacién inactiva.

niendo una combinacién determinada de bienes empleando eficazmente todos los - g}enes duradegos- - Ocupadosa
recursos de que dispone }a sociedad y quisiéramos, no obstante, producir algunas ~ DIGNEs perecederos. ~ Desocupados,
- Bienes miermEdlos. - Servicios.

unidades mas de uno de los dos bienes tendra gue ser a costa de reducir la produc-
cién del otro. Esta eleccién entre los dos bienes indica que el costo de obtener mas
unidades de —en nuestro caso, algodén— es precisamente dejar de producir algunas
unidades del otro, es decir, trigo.

En el ejemplo comentado, llamamos costo de oportunidad de una unidad de al-
godoén al ntmero de unidades de trigo que es preciso dejar de producir para obte-
fierla. Al moverse dentro de una curva de posibilidades de produccién de un punto a
otro, la sociedad estd transformando un bien en otro, lo que refleja que los recursos
son susceptibles de emplearse en distintos usos,

— Bienes finales.

(*) Un sistema productivo es eficiente, en términos econdmicos, cuando no se puede incrementar la
produccién de un bien sin disminuir la de otro.
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. Distinguir los conceptos de bien econd-

mico y bien libre.

. ¢En qué sentide s¢ puede decir que la

escasez estd presente tanto en los paises
ricos como en los paises pobres?

. ¢Qué tipo de necesidades se suelen satis-

facer primero?

. ¢Cudles son los tres factores producti-

vos tradicionales?

. ¢(Qué necesidades satisfacen los bienes

de capital: presentes o futuras?

. ¢En qué sentido el concepto de costo de

oportunidad implica la necesidad de
elegir?

10

Un regalo de cumpleafios, ¢es un ejem-
plo de un bien libre? : .
¢En qué se diferencian las necesidades
individuales de las necesidades colec-
tivas? -

. ¢Por qué la escasez es un término re-

11,

fativo? e -
¢Los bienes de capital satisfacen direc-
tamente las necesidades humanas?
Elaborar un presupuesto de gastos para
la semana y justificar las prioridades
que se establezcan.

LA ECONOMIA ¥ LA NECESIDAD DE ELEGIR

NOTA SOBRE EL PENSAMIENTO ECONOMICC
Ramas de [as familias economicas

15

£n el esquema recogido en esta nota aparecen
las ramas mas significativas del pensamiento

“econdmice, al igual que los autores mas repre-

sentativos. En ios capltulos siguientes se ofre-

cera informacion complementaria sobre unos v
otros, asi como sobre determinados aspectos
que contribuyan a explicar la evolucion de la
economia como clencia.

Siglo XVIXVI-XVIE | Mercantilistas FisiGcratas Siglo XVill
l T
Adam Smith
1723-1780
f ]
Malihus Ricardo
17661834 17721823 r CLASICOS
PO
Stuart Mill
1806-1873
Marx
Neoclésicos y marginalistas 1818-1883
|
Marshall Walras
1842-1924 1834-1810
Fisher
1867-1947
Keynas
1883-1943
Sraffa

1898-1983 l

Nueva

El nuevo Economia del Sintesis Macro:- : Nueva
Cambridge | | desequiibrio neoclasica economia Wanetarismo izquierdz
clasica




CAPITULO @

El concepto de sistema
econémico .

E

e ;Qué producir?

e ¢Coémo producitio?

e ;Para quién?

Con esle capitulo se infcia &f estudio de los sistemas econcmicos. Se define ef concepto de sistema eco-

nomico y se analizan fas distintas cuestiones g las que debe responder todo ef sistema econdmico. Las
lres prequntas fundamentales son: .

o ;Qué producir? e JCImo producir? © (Para quidn se produce?

b
e
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3.1. CONCEPTO DE SISTEMA ECONOMICO

En la Argentina la economia, considerada desde un punto de vista global, funciona
de una forma diferente a la economia de otros paises como Rusia, EE. UU. o Etiopia.
La forma de comprar v vender determinados bienes, los impuestos que hay que pa-
gar, el tipo de maquinaria que se utiliza por las empresas, y muchas cosas mas, son
diferentes. También podemos apreciar que, pese a las diferencias, nuestra economia
se parece mas a la de unos paises (por ejemplo, Italia) que a la de otros (por ejemplo,
Cuba).

Estas diferencias o similitudes en el funcionamiento global de la economia, son
explicadas por los economistas utilizando el concepto de sistema econémico.

¢ Un sistema econdmico es el conjunto de relaciones basicas, téenicas e ins-
titucionales que caracterizan la organizacidon econdémica de una socie-
dad. Estas relaciones condicionan el sentido general de las decisiones
fundamentales que se toman en toda sociedad y los cauces predominan-
tes de su actividad.

Todo sistema econdmico debe tratar de dar respuesta a las tres preguntas si-
guientes:

e, ;Qué bienes y servicios producir y en qué cantidad? Debe elegirse entre
mads carreteras o mas hospitales o si se deben producir més alimentos o mas
bienes de inversion (Figura 3.1).

¢ Cémo producir tales bienes y servicios? Toda sociedad debe determinar
guiénes van a ser responsables de la produccién, qué medios y técnicas se em-
plearan v cudles seran los métodos v organizacion seguidos en el proceso pro-
ductivo.

e ¢Para quién producir? o ¢quiénes consumirdn los bienes y servicios pro-
ducidos? Cémo se va a distribuir el total de la produccién nacional entre los
diferentes individuos o familias.

Para contestar las preguntas anteriores existen béasicamente dos mecanismos o
sistemas. Por un lado, tenemos el sisternu de mercado v, por otro, el sistema de pla-
nificacion central. En cualquier caso, debe sefialarse que los sistemas econémicos
evolucionan al compas del desarrollo de la sociedad en su conjunto, por lo gue seria
un error pensar que Jas comunidades humanas eligen uno de los posibles sistemas v
los adoptan de una vez por todas. La opcion por un sistema u otro es fruto de todo un
procese histdrico, siendo, por tanto, complejo el anélisis de los factores que deter-
minan la eleccidn de un sistema econdmico por una comunidad concreta.

3.2. LOS SISTEMAS ECONOMICOS Y EL INTERCAMBIC

Ademas de la produccién v el consumo, hay otra actividad que también es comun a
cualgquier sistema cconomico y que tiene una gran importancia: el intercambio. La
forma que adopla el intercambio es diferente en cada sistema, e incluso dentro de un
mismo sisterna a lo largo del tiempo, pero la lagica econdmica que lo genera es algo
comun. Un individuo aislado debe obtener por si mismo todo lo que necesita, por lo
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= 30 Figura 3.1 :

é 25 ¢ Qué producir: cafones o manteca?

[+5}

o . . . .

2 La curva o frontera de posibilidades de

© produccion {véase Fig. 1.1} muestra lag

% 154 combinaciones de dos bienes, cafonesy

= manteca, que se pueden producir en una

g 104 sconomia dadas unas cantidades fimitadas

= de factores productivos (Herra, trabajoy-

2 5 capital). Los distintos sistemas econdmicos
disponen de macanismos diferentes para

: 2 3 4 & e elegir fa opcidn que consideren mas _
oporiuna, pero siempre dentro de los limites
Canones (miles de unidades) qgue fiia a frontera de posibiiidades de
produccion.

que su consumo estara restringido a lo que tiene a su alcance o a lo.que puede trans-
formar por sus propios medios. _ F

Cada sujeto, sin embargo, suele poseer habilidades y recursos distintos y deseara
consumir bienes diversificados, y por ello la tendencia natural es a ponerse en con-
tacto entre si para cambiar aquello que se posee en abundancia por lo gue no se tiene
v beneficiarse mutuamente del intercambio. o

El intercambio es ventajoso porque ambas partes salen ganando, va que pueden
especializarse en la obtencion de unos pocos bienes v aumentar su eficiencia, es de-
cir, obtener més por unidad de esfuerzo. El intercambio hace posible ld especializa-
cion y la divisién de trabajo, v ésta contribuye a la eficiencia, entendida en el sentido
de obtener con la minima cantidad de recursos el mayor volumen de produccién po-
sible. ' : '
" La division del trabajo en varias fases permite;

a) la especializacion,
b) una mayor pericia de cada operario, y
¢) laintroduccion de herramientas y maquinarias especificas.

Todos estos factores favorecen el aumento de la produccion por persona.

Un ejemplo que se ha hecho famoso en la literatura econémica y que evidencia
las ventajas de la division del trabajo es €l presentado por A. Smith (1776) {véase la
seccion Los padres de la Economia del Capitulo 4) en su obra-La rigueza de las nacio-
nes. Este ejemplo se refiere a la descripcion de la fabricacién de alfileres. A, Smith
argumentaba que un trabajador no especializado en la produccién de alfileres y tra-
bajandc de forma aislada dificilmente podria fabricar mas de 20 alfiteres al dia. Sin
embargo, en la practica, los obreros que producian alfileres eran especialistas, no ya
en la produccién de alfileres, sino en algunas de las diferentes operaciones. Una per-
sona preparaba el hilo metalico, otra lo enderezaba, una tercera lo cortaba, una cuarta
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lo afilaba... El resultado era que diez personas podian fabricar mas de 48.000 alfileres
al dia, de forma gue cada obrero producia 4.800 alfileres.

Estos incrementos en la produccién por trabajader no se logran porque cada jn-
dividuo esta particularmente adaptado a la actividad que desempefia, sino porque E‘,
division del trabajo permite la especializacién de los trabajadores y la introduccion
de.maquinaria especializada. '

\_La especializacion y la division del trabajo precisan de un sistema con el'que los
individuos puedan vender sus excedentes y adquirir lo que necesitenjlLa forma rpéxs
primitiva del intercambio es el trueque, por el que cada uno intercambia un bien
por otro. /

3.2.1. El truegue

El trueque implica una transaccion en la que dos individuos intercambian entre si un
bien por otro (Esquema 3.1). Se desprenden del producto del que tienen excedentes
y adquieren los productos gue necesitan. - )
‘Supongamos el caso de un agriculior: lo normal es que se encuentre con mas
productos agricolas de los que desee, mientras que probablemente desearé variar su
dieta alimenticia v adquirir algo de carne. Para que se produzca un intercamb‘lo el
agf’iéultor debera encontrar a un ganadero que esté dispuesto a aceptar una cierta
cantidad de productos agricolas a cambio de una parte de su produccion ganadera.
El truegue realizado de esta forma tiene serios inconvenientes. Por un lado, lle-

| varia mucho tiempo, ya gue exige que cada individuo encuentre alguien que dz?see
- adquirir precisamente lo que él pretende intercambiar; o sea, que el trueque requiere
" una coincidencia de necesidades. Otro inconveniente de! trueque se deriva de la in-
_ divisibilidad de algunos bienes. Cuando el intercambio involucra a muchas partici-

pantes se vuclve muy complejo y las limitaciones basicas del trueque—coincidencia

. de necesidades e indivisibilidad— lo hacen practicamente inviable.

3.2.2, El intercambio v el dinero

Las limitaciones del trueque desaparecen cuando el intercambio se realiza con la in-
tervencion del dinero (véase Item 14.2).

C & Eldinero es todo medio de pago generalmente aceptado que puede inter-

T H . . . . (3]
/g/’/\ { cambiarse por bienes y servicios y utilizarse para saldar deudas.
7R
i
Esguema 3.1
El tfrueque.

Trigo N G’éné’dei’b : Bajo el trueque, ios intercambios se realizan sin

i 1 dinero. Bl agricultor que desea carme ha de
encontrar & un ganaderc que esté dispuesto a
enfregarsela a cambio de su trigo.

Carne
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*) Fuente: «Temas de nuestra épocas, £ Puis, 24 de diciembre de 1987, . :

Cuando interviene el dinero el intercambio es mucho mas facil y eficiente, pues
Ya no se requiere que coincidan las necesidades. El ganadero, por ejemplo, puede
cambiaf sus reses por dinero y-lo-mising puede hacer el agricultor. Ambos satisfaran..
sus necesidades sin preocuparse de que alguien desee precisamente aquello que ellos
pretenden intercambiar (Esquema 3.2). Al introdiicir el dinero nio sélo-desaparece 1a
estrecha relacion bilateral entre los participantes en el mercado, sino también se eli-™
minan los problemas derivados de la indivisibilidad, -

EL CONGEFTO DE SISTEMA ECONOMICO
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Carne

Esquema 3.2
Intercambio con dinero.

Cuando se introduce el
dinere, es posible realizar
transacciones multitaterales
entre muchos participantes.
En el gjemplio considerado, el
agriculior obtiene un arado del
herrers, aungue éste no

Pagc monetario

necesite trigo.

e Por sistema econdmico se entiende el

conjunto de relaciones basicas, 1écni-
cas e institucionales que caracterizan la
organizacidon econdmica de una socie-
dad. Estas relaciones condicionan el
sentido general de las decisiones fun-
damentales que se toman en toda socie-
dad y los cauces predominantes de su
actividad. Los sistemas economicos han
ido evolucionando con el transcurso del
tiempo, haciéndose cada vez mds com-
plejos.

Todo sistema econdmico debe tratar de
dar respuesta a las tres preguntas si-
guientes: squé producir?, ;cémo produ-

cirlo? y ¢para quién se produce? Para
conlestar estas preguntas existen basi-
camente dos mecanismos de sistemnas: el
de economia de mercado y el de pla-
nificacién centralizada.

El intercambio tiene lugar entre los in-
dividuos porque es ventajoso para los
que participan en él. El intercambio po-
sibilita la divisién del trabajo v de ella se
derivan la especializacién vy la posibili-
dad de emplear maquinarias. Ambos he-
chos hacen gue aumente la produccion
por persona.

Cuando interviene el dinero, el inter-
cambio es mucho mds facil y eficiente.
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% Sistema econémico.

- Sistema (o economia) de mercado.

- Sistema (o economia) de planificacién
central.

1. ;Cuales son las preguntas que todo sis-
terma econdmico debe contestar?

2. ;Qué se entiende por truegue?

3. (Qué efectos tiene sobre la produccion
por persona la division del trabajo? ;Por
qué?

4, ;Seria posible la especializacién sin el
intercambio?

5. ¢Cué se entiende por dinero?

z Trueque.

. ..— Especializacion.

- Division de trabajo.

6. ¢Cuiles son los. mconvementes del
trueque?

7. ¢El trueque perrmte 1as transaccwnes
multilaterales?

8. ¢Qué ventajas aporta el dmero aI inter-
cambio?

9. ¢Podrian utilizarse las figuritas como
dinero en un colegio?

18. ;Qué se entiende por dinero?

NOTA SOBRE EL PENSAMIENTO ECONOMICO
L a escuela fisiocratica

L.os primeros intentos de sistematizacion de la
Ciencia Econdmica se deben a los fisidcratas.
Los fisidcratas eleboraron una doctrina natural de
ia vida economica. Se preocuparon especial-
mente de la circulacién, el producto social v la
distribucion de este ditimo.

Los fisidcratas argumentaban que el principal
dereche natural del hombre consiste en el dis-
frute de los resultados de su trabajo, siempre
que tal disfrute pueda armonizarse con fos de-
rechos de los demads. De aqui que los gobiernos
no deban interferir los asuntos econdmicos mas
alla del minimo absolutamente imprescindible
para proteger la vida v la propiedad y mantener
{a libertad de contratacion.

En este sentido, se atribuye al francés Vin-
cent de Fournay (1712-1759) la famosa frase
laissez faire, lalssez passer, que significa liber-

iad para la actividad mercantit en &l mtenor Y CO-
mercio exterior lbre.

Para los fisiécratas, la agncu!tura era el Unice
sector genuinamente productivo de fa Econe-
mia capaz de generar el excedente del cual
dependia todo lo demés. Por elio, preconiza-
ban la mejora de los sistemas de’ cultivo para
aumentar la productividad de la agriculiura. De
esta forma se incrementaria ia propotcion-des-
tinada a los terrateniantes, lo gue posterior-
menie haria aumentar la demanda’ de produc-
tos artesanos v la riqueza de la nacion. Para los
fisidcratas, la riqueza de una nacion procedia de
su capacidad de produccion y no de la canti-
dad de oro y plata que poseyera. De ahl que
no se centraran en ef estudic del dinero; sino
en las fuerzas reales que permiten el desarrollo
economico.

CAPITULO 4!

El sistema de economia
cde mercado

La Bolsa —esto es, el mercado de
valores— as un buen ejemplo de
como funciona la economia
capitalista o economia de mercado.
A ella acuden muchos individuos a
comprar acciones y otros ttulos, y
también acuden las empresas a
ofrecer sus accionas.

La actuacion conjunia ds unos y
otras determina las cotizaciones, es
decir, los precios.

4.1. EL FUNCIONAMIENTO DEL SISTEMA DE ECONOMIA DE MERCADO

El funcionamiento de una economia capitalista o de mercado, comg es el caso de la
economia argentina, descansa en un conjunto de mercados donde se compran y ven-
den los bienes y servicios, asi como los factores productivos (Esquema 4.1).

9 Un mercado es toda institucion social en la que los bienes y servicios, asx
como los factores productivoes, se intercambian libremente,

Algunos mercados son lugares concretos a los que acude la gente a comprar bie-
ries como, por ejemplo, Bolsa de Comercio de Buenos Aires y los mercados centrales
de frutas v verduras que existen en la mayoria de las ciudades.
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En otros casos, como ocurre en los mercados de servicios de jugadores profesio-
nales de fithol y de basquetbol, o en el caso de los bonos del Estado, unas pocasper-
sonas realizan la mayor parte de su actividad por teléfono. Asimismo, hay mercados,
como los de departamentos en alquiler o de automdviles antiguos que estdn menos
organizadaos.

En cualguier caso, 1o esencial en todo mercado es que los compradores y los ven-
dedores de un bien o servicio entran en contacto libremente para comercialicarlo, y
siempre que se dé esta circunstancia podemos decir que estamos ante un mercado.

4.1.1. Los mercados y el dinero

Tal como indicamos en el Item 3.2.2., gracias a la existencia del dinero el iniép
cambio es indirecto: un bien se cambia por dinero, que sé cambia despues por otros
bienes. La forma indirecta en que se realiza el intercambio en las sociedades capita-
listas modernas se puede esbozar como sigue: los miembros de las familias en edad

o monitanos POr los S Prog,
ees. 7
-

QC\ fog

£ o2 y
4 N
TCTOHES PRODUC
S *etra, trabajo y capt - ,.;\\05
. P . - ,00
Flujos reales 0s ‘-.. N - ‘QQ_

- ~ — Flujos monetarios

£
.

Esquema 4.1 . Flujos de bien@é Y servicio$ y de factores produciivos y de los pagos monefarios.

Los pagos menetarios se muestran mediante trazos discontinuos y son la contraprestacién monetaria a los
flujos de bienes y servicios y de factores productivos. e
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de trabajar cambian su trabajo por dinerc quet posteriormente, lo cambiaran por bie-
nes de consumo. La empresa contratante vendera su produccion cambiando bienes
por dinero, y parte de sus ingresos los destinard a pagar a sus empleados, es decir,

intercambiara dinero por trabajo (Esquema 4.1).

4£.1.2. L.os mercados vy los precios

Los compradores (demandantes) y los vendedores (oferentes) se ponen de acuerdo
sobre el precio de un bien (o servicio) de forma que se producira el intercambio de
cantidades determinadas de ese bien por una cantidad de dinero también determi-

nada.

& El precio de un bien es su relacion de cambio por dinero, esto es, la can-
j tidad de pesos que se necesitan para obtener a cambic una unidad del

‘16
g biern.

Fijando precios para todos los bienes v servicios (v lo mismo ocurre en el caso
de los factores), el mercada permite la coordinacion de los compradores y los ven-
dedores y, por tanto, ascgura la viabilidad de un sistema capitalista de mercado.

El libre juego de Ia oferta y de 1a demanda es una pieza clave en el funciona-
miento de toda economia de mercado.

.

(*) Robert B. Reich: «Sobre mercados v mitos», Connentary, febrero, 1987,
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Par ello vamos a analizar como funciona el mecanismo de oferta y demanda de
un bien o servicio individual en un mercado en el que hay muchos competidores y
muchos oferentes. A este tipo de mercado lo denominaremos mercado compeiitivo
o de competencia perfecta {véase Item 10.1).

4.2. LA DEMANDA

El simple analisis de la realidad nos dice que la cantidad que un individuo demandara
de un bien, en un momento determinado de tiempo, dependera de su precio.

Cuanto mayor sea el precio que se cobra por un bien, menor sera la cantidad que
cada individuo estd dispuesto a comprar. Alternativamente, cuanto menor sea el pre-
cio, mayor sera el nimero de unidades demandadas.

Légicamente, la cantidad de cada individuo demandada de cua}quler bien —~di-
gamos, por ejemplo el nimero de kilos de naranjas a la semana— no dependera del
precio de naranjas, sinc también de una serie de factores, entre los que cabe destacar
sus gustos o preferencias, el ingreso del que dispone vy los precios de otros ‘bienes re-
lacionados con las naranjas, como, por e¢jemplo, las manzanas. (Véase Capitulo 9).

Para simplificar la exposicién, supongamos que todos estos factores, excep-
tuando el precio de las naranjas, permanecen constantes. En este caso, obtenemos lo

que en Economia se conoce como(Curva de Demanda Individual, es decir, larela-
de estas por.

cién existente entre el precio de las naranjas y la _cantidad demanda
partede un individuo, durante un periodo de tiempo_determinado.

Si sumamos, para cada precio. las cantidades de naranjas gue-cada:uno-de los
individuos estaria dispuesto a comprar obtenemos la Curva de Demanda del Mer-
cado de «naranjas», :

«. % La curva de demanda del mercado muestra la relacién entre la'cantidad

AN demandada de un bien por todos los individuos v su precio; mante-
niendo constantes otros factores {gustos, ingresos, precms de bienes re-

lacionados). N

El Cuadro 4.1 presenta la relacidn existente entre los precios de venta de las na-
ranjas y el nimero de kilos que todos los consumidores demandan a la semiana.

Asi, si el precio es un peso, se demandaran 20 kilos a la semana, mientras que si

el precio es 0,70 pesos, el numerc de kilos de naranjas demandados ala semana
serd 50. e

La tabla de demanda (Cuadro 4.1} y, en términos graficos, la (':u'z‘va' &e'den'ianda
(Figura 4.1) ofrecen informacién sobre la cantidad de naranjas que podrlan adqumr
los consumidores a distintos precios.

¢ La rabla v la curva decreciente de demanda muestran gue cuanto mayor es
el precio de un hien, menor es la cantidad q‘ue'dé'esé'bien'e's'iér'ian'dis-
puestos a comprar los consumidores, vy, paralelamenrite, cuanto inds baio
es el precio de este bien mas unidades del mismo se demandaran

Existen dos tipos de razones por las que, cuando el precio de las haran3a5 au-
menta, la cantidad demandada por todos los consumidores disminuye:Por un lado,
cuando aumenta el precio de las naranjas algunos consumidores que previamente las
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tomaban dejaran de hacerlo y buscaran otros bienes —por eiemplo, las manzanas—.
También existen consumidores que, aun sin dejar de consumirlas, demandaran me-
nos unidades de naranjas por dos razones: porque se han encarecido respecto a otros
bienes cuyo precio no ha variado y porque la elevacion del precio ha reducido el po-
der adquisitivo de sus ingresos, y esto hara que se pueda comprar menos de todos los
bienes v, en particular, del que estamos considerando.

4.3. LA OFERTA

Al igual que en el caso de la demanda, la oferta de un bien concreto depende de un
conjunto de factores. Estos son: la techologia, los precios de los factores productivos
(tierra, trabajo, capital, etc.), v el precio del bien que se desea ofrecer (véase
Capitulo 9). 8i suponemos que permanecen constantes todos los factores citados me-
nos el precio del bien que se ofrece, obtendremos la relacién que existe entre el pre-

Cuadro 4.1
Tabla de demanda de nararjas.

Precic (P)

\ Figura 4.1
1,00 &

La curva de demanda
de naranjas.
Q.70 =]

Para cada precio hay una clerta
cantidad de naranjas gue los
individuos estan dispuestos a
0.20 D comprar. Dado que éstos estan
' S~ F dispuestces a comprar mas

0,10 —— . ;
| conforme el precio se reduceila
20 50 80 110 130 curva de demanda es '

Cantidad () decrecnent_g_ tiene inclinacion

: negativa.

040 : ¢
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cio de un bien, por ejemplo, las naranjas, y la cantidad de naranjas que un agncuItor
determinado desearxa ofrecer a cada precio por unidad de tiempo.

¢ La relacion numérica entre el precm de las naranjas y la cantidad ofre-
cida es la tabla de oferta. La expresién grafica de esta relacmn se conoce
en economia como Curva de Gferta Individual.

8i sumamos para cada precio las cantidades de naranjas que cada uno de los agri-
cultores estaria dispuesto a ofrecer, obtenemos la Curva de Oferta del Mercado de
«naranjas». .

La Curva de Oferia del Mercado muestira la relacién entre la cantidad
ofrecida de un bien por todos los productores v su precio, manteniendo
constantes otros factores (tecnologia, precio de factores productivos...).

La relacién numérica y grafica entre el precio de las naranjas y la cantidad ofre-
cida se recoge respectivamente en la tabla de oferta y en la curva de oferta (Cuadro 4.2
y Figura 4.2). Como puede observarse, al aumentar el precio de las naranjas ~—por
ejemplo, al pasar de 0,10 a 0,20 pesos— la cantidad ofrecida se incrementa pasando
de 10 a 40 kilos a la semana.

Cuadro 4.2
Tabla de oferta de naranjas..
F 1,00 150
G 0,70 120
H 0,40 80
I 0,20 40
J 0,30 20
Precio (F)
1,00 1
0,70 - Figura 4.2
La curva de oferia de naranjas.
0,40 4 A cada precio los agriculiores estan
dispuestos a ofrecer una cantidad
0,20 4 distinta de naranjas. En concreto,
g‘m"_ conforme aumenta el precic los
agriculicres ofreceran una mayor
20 40 a0 - 120 150 cantidad de nalranja; pgéas los
Cantidad () ingresos por ellos obtenidos seran
Mayores.
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Tal como sefialamos al hablar de la demanda, la oferta no puede considerarse
como una cantidad fija, sino como una relacién entre la cantidad ofrecida v el precio
al cual dicha cantidad se ofrece en el mercado.

. ¢ La tablay la curva creciente de oferta muestran cémo la cantidad ofre-

A

; Zr" }  cida aumenta al crecer el precio, reflejando el comportamients de los
B S
A

productores.

4.4. EL EQUILIBRIO DEL. MERCADO

Cuando ponemos en contacto a consumidores vy productores con sus respectivos pla-
nes de consumo y produccién, es decir, con sus respectivas curvas de demanda y oferta
en un mercado particular, podemos analizar ¢cémo se lleva a cabo la coordinacién de
ambos tipos de agentes.

Aisladamente, ni la sola curva de demanda ni la de oferta nos dirén hasta dénde
pueden llegar los precios o en qué medida los planes de los demandantes y de los
oferentes son compatibles. Para ello debemos realizar un estudio conjunto de ambas
curvas y proceder por fanfeo, analizando para cada precio la posible compatibilidad
entre la cantidad vendida y demandada.

En el Cuadro 4.3 y en la Figura 4.3 se observa como un precio arbitrario no logra
que los planes de demanda y de oferta coincidan. Unicamente cuando el precio de las
naranjas es de 0,40 pesos/kilo, la cantidad que los consumidores pretenden deman-
~, _dar coincide con la que los productores planean ofrecer. En otras palabras, sélo en

rEI punto de interseccion de las curvas de dernanda y de oferta coinciden los planes

“de los demandantes y de los oferentes v solamente a un precio s da esta coincidencia
de planes. A este precio lo denominamos precic de equilibrigfy a la cantidad ofre-
cida y demandada {comprada y vendida) cantidad de equilibrio. También se suele
décir que el precio de equilibric vacia el mercado.

Cuadro 4.3
£l equilibrio def mercado.

-1,00 20 150 Excedente o exceso
de oferta.

0,70 50 120 Excedente ¢ exceso
de oferta.

0,40 80 80 Equilibrio o vaciado de
mercado.

0,20 110 40 Escasez ¢ exceso de
demanda.

0,10 130 20 Escasez o exceso de
demanda.
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Figura 4.3
Precio El equilibrio del mercado.

Este equilibrio tiene lugar para el
“precio igual a'0,40 pesos/Kg.
Para un precio mayor, la cantidad
cfrecida excede a la demandada,
y las existencias hacen que el
precio disminuya. En cambio,
para cualguier precio inferior al
def equilibrio, la cantidad
demandada supera & la ofrecida
y los demandantes insatisfechos
| hacen subir el precio hasta'la

| . situacion de equitiorio.

1,00 4

0,70

.40 1

0,20
0,10 1

Cantidad

En la situacién de equilibrio se igualan las cantidades ofrecidas v demandadas/ [ A
cualquier precio mayor que el de equilibric, por ejemplo, el del precio de las naranjas

a 0,70 pesos el kilo, Ia cantidad que los productores desean ofrecer (120 kllOS) exg,;ig

la cantidad que los. demandantes desean-adguirir (50 kﬂos) esto es, hay ui‘éxceso de

oferta, y, debido a la presion de las existencias no vendidas, la competencia entre los
vendedores hara que el precio descienda hasta la situacion de equilibrio. Por el con-
trario, si el precio es menor que el de equilibrio, por ejemplo, a 0,20 pesos el kilo de
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Fueinte: Constinecion de la Nacion Argentina.

Si los precios de los pantalones vaqueros se estan elevando apareceran mayores
posibilidades de beneficios en la produccién de éstos gue en la de sombreros, cuyo
precio estaba disminuyendo. Por tanto, habra mayor produccién de pantalones va-
gueros. Este incremento en la producciéon de pantalones vagueros se podra deber a

naranjas, la _C_?:Elmtldad que los demandantes desean adgquirir (110 kilos) es mayor que
g,y la ofrecida por los ‘productores (40 kilos), es “decir, hay exceso de demanda. “En este
" | caso Tos compradores que no hayan podido-ebtener la cantidad deseada del producto

™

%

la entrada de nuevas empresas en la produccion de dichas prendas o a una amplia-
cion de la capacidad de produccién de las ya existentes. Para incrementar su produc-

e e

}\

‘presmnaran al alza el precio tratando de adqmrzr la cantidad deseada.

4 El precio de equilibrio es aquel para el que coinciden los pianes de los de-
mandantes o consumidores y de los oferentes ¢ productores

4.5. LA ASIGNACION DE RECURSOS
Y EL SISTEMA DE ECONOMIA DE MERCADO

Para ilustrar el funcionamiento del sistema de economia de mercado supongamos que
tiene lugar un cambio en los gustos de los consumidores, gue hace que éstos deseen
mas de un bien —por ejemplo, pantalones vaqueros— y menos de —por ejemplo,
sombreros—. Este cambio puede hacer que aparezca escasez de pantalones vaqueros
y exceso de sombreros, y es previsible que el precio de éstos descienda y el de los
pantalones se eleve. Estas alteraciones de precios tienen un mensaje muy claro para
los empresarios.

cién se necesitara emplear mas trabajo y capital en esta actividad, que se podran ob-
tener de los que estaban empleados en la produccion de sombreros. Esta reasignacion
de factores es el resultado de las alteraciones de precios, y se habrd producido preci-
samente para lograr uno de los objetivos de los empresarios: aumentar los beneficios.

En el sistema de economia de mercado lo esencial es que todos los bienes o ser-
vicios tienen su precio; por tanto, el tipo de ajustes descrito ocurre en los mercados
de bienes de consumo vy en los de factores de produccién. De este modo, se dispone

_de un sistema de tantcos y aproximaciones sucesivas a un conjunto equilibrado de

precios mediante el que se resuelven los tres problemas econdémicos basicos (gué
producir, eémo producirio y para guién) de forma simultanea ¢ interdependiente.

4.6, LAS FASES DEL PROCESO DE ASIGNACION DE RECURSOS

El proceso de asignacion de recursos se desarrolla mediante las tres fases siguientes
(Esquema 4.2):
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¢ Los consumidores revelan sus preferencias en el mercado’al comprar unas
cosas y 1o otras. Los vofos de los consumidores condicionan & los producto—
res v de esta forma se decide qué cosas han de producirse.

e La competencia entre los distintos productores en busca de beneficios decide
cdmo han de producirse los bienes. La competencia impulsara a las empresas
a buscar las combinaciones de factores que les permitan producir el bien de
que se trate a un minimo costo, Se elegird el método de produccidén gue re-
sulte mas adecuado, tanto desde.el punto de vista del costo como del rendi-
miento, pues el tnico camino para hacer frente a los precios de la competen-
cia sera reducir los costos v adoptar métodos cada vez mas eficaces.

e La oferta v la demanda en los mercados de los factores productivos determi-
nan el para quién. La distribucién resultante dependera en buena'medida de
ia distribucién inicial de la propiedad v de las Capaadades adqmridas o here-
dadas v de las oportunidades educativas.

Los precios y los mercados ponen de acuerdo a las ofertas v las dern'andas de las
empresas y economias domésticas. El mercado es el punto de contacto. El'quélo de-
ciden los votos monetarios de los consumidores y los costos de produccion, ¢l eémo
la competencia para vender los bienes con el méaximo beneficio'y comprar los servi-

QUE
COMO
PARA QUIEN

Flujos de productos y de factores
— — —  Pagos monetarios
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cios de los factores al mejor precio, y el para quién se determina cgnjugando las de-
mandas de los factores con las ofertas.

Sin embargo, debe sefialarse que tal como se ha evidenciado al estudiar la asig-
nacion de recursos hay estrechas relaciones entre los mercados de bienes y de facto-
res. Por ello, lo correcto seria decir que los mercados de productos son los mas im-
portantes para determinar que producir y que los mercados de factores son los mas
relevantes para determinar cémo producir bienes, y para quién. Asi, cualquier alte-
racion en las condiciones de la demanda o en la oferta de factores modificara los in-
eresos de los individuos, v estos cambios influiran sobre la demanda de productos y
a la inversa.

Los aspectos esenciales del proceso de toma de decisiones seguide en la econo-
mia de mercado v sus ventajas se recogen en el Esquema 4.3.

Bajo un sistema de economia de mercado el funcionamiento de la sociedad, desde
una perspectiva econdmica, descansa en las leyes del mercado y en la interaccién del
interés individual y la competencia.

La mano invisible del mercado no solo asigna las tareas, sino que también dirige
a las personas en su eleccién de ocupacion y hace que se tengan en cuenta las nece-
sidades de la sociedad. De la misma manera, el mercado regula cudles son los bienes
y servicios que han de producirse. La esencia de la ecoromia de mercado es que en
ella todo se convierte en bienes y servicios con un precio y que oferta es sensible a
los cambios de precio.

En este contexto, para promover el bienestar, los mejores medios son el estimulo
del propio interés v el desarrollo de la competencia.

e |os productores ofreceran aquellos bienes vy § e La genie pueds elegir, producir y consumir
servicios que son rentables v para los que hay segun sus preferencias y disponiblidades.

demanda. e El sistema de precios hara posible gue los ex-

Esquema 4.2. [la asignacion de recursos en una economia de mercado:

Los mercados de productas son los mas importantes para determinar qué producic v los mercados de
factores inciden de forma mas relevante sobre como producirio y para quién. Sin embargo, existen
muchas interrelaciones enire ambos mercados y entre las tres preguntas fundamentales.

Los consumidores pueden elegir io que com-
pran, dentro de sus posibilidades de ingre-
508. Suponemos que los consumidores tra-
taran de maximizar la satisfaccion total, esto
es, que gastaran sus ingresos de forma en
que les reporte el mayor beneficio personal o
satisfaccidn.

La gente puede comprar o arrendar ios fac-
tores de preduccion vy, de esta forma, con-
vertirse en productores, y ofrecer los bienes v
servicics demandados por el mercado.

Los cambios en la demanda o en fa oferta de
bienes conllevan cambios en el precio de los
bienes, Los precios logran equiiibrar la oferta
y la demanda.

cedentes y las escaseces de bienas y senvi-
cios no durern muche.

E! sistema de precios para decidir qué se debe
producir no necesiia gue intervenga el Estado
ni ninguna agencia de planificacién.

Los individuos tienen incentivos financieros
para actuar de forma productiva. Si los pro-
ductores lanzan al mercado lo gue los con-
sumidores desean, pueden obtener grandes
beneficios.

En la economia de mercado, la demanda de
los bienes y servicios determina su oferta.

Esquema 4.3. Asgpectos basicos y ventajas de la economia de mercado.
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e El funcionamiento de una economia de

mercados donde se compran y venden
los bienes v servicios producidos.

@ En todo mercado en el que se utiliza el
dinero existen dos tipos de agentes bien
diferenciados: los compradores y los
vendedores. El mercado es el lugar en
el que ambos tipos de agentes se ponen
en centacto,

¢ El precie de un bien es su relacion de
cambio por dinera, esto es, la cantidad
de pesos que se necesitan para obtener a
cambio una unidad del bien.

¢ La cantidad gue los individuos deman-
dan de un bien, en un momento deter-
minado de tiempo, depende fundamen-
talmente de su precio. Cuanto mayor sea
¢l precio que se cobra por un bien me-
nor sera la cantidad que-los-individuos
estan dispuestos a comprar. La demanda
también depende de otros factores, tales
como los gustos o preferencias de los in-
dividuos, sus ingresos y los precios de los
bienes relacionados.

e La oferta muestra, para distintos pre-
cios, las cantidades que los productores
estarian dispuesios a ofrecer. Cuando los
precios son bajos, los costos de produc-

- Mercado.
-i— Economia de mercado.
*— Precio.

“— Oferta (tabla y curva).

= Oferta indjvidual.

-+ Ofertal del mercado.

£ Demanda (tabla v curva).
22 Demanda individual.

mercado descansa en un conjunto de

_cion apenas se cubren y se ofrecerd una

cantidad reducida. Conforme aumentan
fos precios, la cantidad ofrecida crece.

El precio de equilibrio es aquel en el
que coinciden los planes de los deman-
dantes v de los oferentes o productores.
En el sistema de economia de mercado
todos los bienes v servicios, y los facto-
res productivos.tienen su precio. Los
precios actian de guia para gue libre-
mente se asignen los recursos producti-

vos y se resuefvan los tres problemas ba- .
sicos: ¢qué producir?, ;como producir?

Y ¢para guién producir? .

Los consumidores revelan sus preferen-
cias en los mercados al efectuar las
compras. Esto condiciona a los produc-
tores y, de esta forma, se decide qué co-
sas han de producirse. La competencia

entre los distintos-productores-en-busca -

de beneficios decide cémo se ha de pro-
ducir. La oferta y demanda en los mer-
cados de factores productivos determina
el para quién.

En las economias de mercado el libre
funcionamiento de los precios de los
mercados, de bienes, servicios y factores
productivos resuelve los problemas fun-
damentales.

-2 Pemarda del mercado.
L- Exceso de oferta.
~ Exceso de demanda.

—Precio de equilibrio.

- Cantidad de equilibrio.

- Equilibrio de mercado.

- Fases del proceso de asignacién.

¢Quién toma las decisiones fundamen-

talesyen un sistema de economia de

mercado?

. ¢Cémo se puede eliminar un exceso de

oferta 'en el sistema de economia de
mercado? ¢De qué forma se puede ac-
tuar en el caso de que haya exceso de
demanda?

. ¢Qué se entiende por precio de equili-

brio?

. ¢Qué cabe esperar que ocurra con el

precio de los discos si en este mercado
hay un exceso de demanda?

EL SISTEMA DE ECONOMIA DE MERCADO

. ¢Como se obtiene ia curva de de-

manda de un mercado? -

. ¢En qué sentido la curva de demanda

refleja los planes de los demandantes?

. ¢Por qué los mercados tienden al equi--

libric? h

. ¢Cémo se interrelacionan los merca-

dos de productos y de factores?

. ¢Oué se entiende por escasez?
10.

¢Como se asignan los factores produc-
tivos entre los distintos mercados en un
sistema de precios (o de economia de
mercado)?
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Un griifico no es mis que la representacién de un cua-
dro o tabla en forma de diagrama; por lo tanto, se trata
de otra forma de presentar la misma informacidn. Su
utilidad se manifiesta en dos momentos del proceso
de anilisis de los fendémenos. En primer lugar, permite
reconocer a simple vista la existencia de una relacidn
entre las variables representadas, asi como determinar
algunos rasgos clave de esta, de forma que las conciu-
siones obtenidas pueden ser utilizadas para formular
modelos explicativos. En segundo lugar, también puede
ayudar a comparar con los hechos los resultados ofreci-
dos por los modelos, mediante la representacidn grifica
de ambos.

1.0.1 Representacidn grafica
de una serie femporal

De lo dicho anteriormente se deduce que podemos en-
contrarnos con dos tipos fundamentales de grificos,
que se diferencian por la naturaleza de la relacidn que
muestran. En el primero, la relacién entre las variables
es “empirica” debido a que se representan hechos, Asi,
por ¢jemplo, en la Figura 1.A.I se ha representado
el beneficio obtenido por la empresa Explotaciones
Agricolas S. A. en cada uno de los afios incluidos en el
perfodo 1993-2000. El cuadro del que se han obtenido
los valores (Cuadro 1.A.1) muestra una serie temporal,
pues en €l se representa un conjunto de mediciones de
la variable beneficio en diferentes momentos del tiem-
po. Cada punto de la curva Beneficio de Explotaciones
Agricolas 8. A. corresponde a dos cifras: el afio y el
beneficio obtenido por la empresa en ese afio.

Miles d& pesos

$.000 ~
800 4 Beneflcio .
60D -
400 +
200 4
5;3 9.4 as 96.. 9.7 83 99 oo 'I'l-empu

1.8.2 Relaciones entre dos variables

Algunos graficos de relaciones empiricas no tienen por
objeto mostrar estos cambios; por ello no aparece como
variable el “tiempo”. Por ejemplo, si queremos indicar
gue la cantidad de naranjas recolectadas y el nivel de
riego contenidos en el Cuadro 1.A.2 se mueven siguien-
do algiin tipo de regla, podemos trazar un grifico en el
que cada punto indique los distintos niveles de riego y
la produccidn de naranjas asociada a cada uno de ellos
(Figura 1.A.2). En todos los grificos de relaciones
ermnpiricas, cada punto muesira los valores de variables
observadas conjuntamente.

Muchas veces estudinmos la relacidn entre dos varia-
bles con el fin de determinar qué efecto tendrd un cambio
en una de eflas sobre los valores de iz otra. En este caso
solo pretendemos determinar la direccién del cambio,
pero no su tamafie. En términos grdficos, estaremos
especialmente preocupados por conocer la inclinacidn de
Ia curva que representa la relacidn entre ambas.

“Cuadro T Venfas y beneficios de Exu!ﬂraciunes tuadeo 10,2~ Aelacidn empirica: En?rﬂ nﬂran]as
Raricolas 5.0, 1893 Eﬂ[t[] [Hilas:de pesds]: n .recolecfadas y nivel de riggo :
Afio Beneficia Nivel de riegn {(/m3) Naranjas reculactadas (kg}
1903 521 1 1,325
1994 325 20 2.750
1985 155 30 a.120
1996 50 a0 3.070
1997 214 50 3.715
1998 576 60 3.330
1989 825 70 3.425
5000 770 N 3.015
20 2135

L 4
 Maranjas
(ka)

40001
‘3.000¢ -

2.0007

S, 10o0h

-0 mzusu:msusumaoao x.
B vaaldeﬂegn{lilrcs!mfﬁ

1.A.3 Representacién grafica de vna funcién lineal

En la Figura 1.A.3 se han representado dos funciones,
una lineal y ofra no lineal. La representacion grafica de
una funcién lineal es una Ifnea recta. Para representar
cualquier relacién lineal solo necesitaremos conocer
dos niimeros: ka ordenada al origen y la pendiente. La
ordenada al origen es el valor que alcanza Ia variable
dependiente cuando la independiente vale cero. Por lo
tanto, en términos grificos Ia ordenada al origen de la
funcioén lineal de la Figura 1.A.3 es 0,5, y representa la
cantidad de naranjas que se produciria si el terreno no
fuese regado.

(16° ka)

Cp=08+k

8:10 x o
{Decalitros/m™)
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La pendiente de una linea recta, dado que represen-
ta el cambio que experimenta [a variable explicativa,
es constante. La pendiente de la recta creciente de la
Figura 1.A.3 es 1, puesto que esa es la cuantia en la que
aumenta la cantidad recolectada de naranjas cuando se
incrementa en una unidad el nivel de riego. Si en lugar
de ser directa, como en este caso, la relacion fuera
inversa, la pendieate tomaria un valor negativo y ia rec-
ta seria decreciente {véase Nota Complementaria 1.4).

1.A.4 Hepresentacidn grdfica de una funcidn no lineal

La Figura 1.A.3 muestra también una relacién no lineal
entre el nivel de riego v la produccién de naranjas. Es
evidente que la pendiente de una curva no lineal no es
constante, a diferencia de lo que ocurre con uaa linea
recta. Para algunos aumentos de x, la variacidn de y es
positiva; para otros es negativa, y para otros es cero.
Esto significa que no podemos hablar de una dnica
pendiente para una curva lineal. Pero si es posible defi-
nirla, en cada une de sus puntos, como Ia pendiente de
la tangente en ese punto, siendo esa tangente la linea
recta que toca la curva en dicho punto pero no la corta.
En Ia Figura 1.A.4 se ilustra lo expuesto mediante una
relacién no lineal genérica.

5i comparamos las Figuras 1.A2 y 1.A.3 a fin de
comprobar qué modelo puede resultar el mds adecuado
para representar la relacién que nos ocupa, se verifica
que la nube de puntos que componen los pares de valo-
res representados en la Figura 1.A.2 tiene una forma
que se asemeja bastante a la que muestra [a curva no
lineal representada en Ia Figura 1.A.3.

L g .
Pandienta
- nula

Pendxante
negahva

Pendiente
pasitive
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La pendiente de una linea recta representa el cambio que
experimenta fa variable explicada (que graficamos en el gje
de ordenadas y) cuando cambia la variable explicativa (gue
graficamos en el gje de abscisas ).

La pendiente puede expresarse come un némero que
mide el cambio en v por cambio unitario en x,

La pendiente indica si la relaciéa entre kns variables es
directa o inversa. Si la pendiente s positiva, [a relacién es
directa, en el sentido de que las variables se mueven en la
misma direccidn, es decir, cuando crecen o decrecen con-

a)

¥ Pendignte = — gg

0

c}

iente = 160
Pendients = "]

juntamente (Figura b), Cuando la pendiente es negativa, la
relacidn es inversa; fas dos variables se mueven en direc-
cion opuesta, una aumenta y la otrz disminuye (Figura a).

Cuando la lfnea es rectu, la pendiente es constante a lo
largo de todo su recorrido. En el caso de una curva, cambia
durante su trayectoria (Figura ). Supongamos que desea-
mos conocer 1a pendiente en un punto, por ejemplo, el H.
Para ello, calculimos la pendiente de la linea recta que es
tangente a la curva en dicho punto. Asf, pues, la pendiente
de una curva en un punto viene dada por Ia perdiente de [a
linea recta que es tangente a fa curva en ese punto,

b)

ients = O
Pendienta = e

]

» La Economia se ocupa de analizar cémo se admi-
nistran los recursos disponibles, con el objeto de
producir diversos bienes y distribuirlos para sa
consumo entre los miembros de la sociedad.

La Microeconomia estudia los comportamientos
de los agentes individuales y los mecanismos de
formacién de los precios. La Macroeconomia ana-
liza comportamientos agrupados o globales.

El problema econdémico surge cuando se utilizan
diversos medios para conseguir una serie de obje-
tivos, de forma que cabe preguntarse por el pro-
cedimiento més iddneo. La esencia de la actividad
economica reside en la posibilidad de elegir, Lo que
pretende ta Economia es ofrecer un método para
‘pedenar y establecer prioridades racionalmente,

La eseasez no es un problema tecnoldgico sino de
disparidad entre deseos humanos y medios disponi-
bles. Los medios disponibles siempre son escasos,
ya que los deseos son refinables (una vez que se
satisfacen las necesidades primarias, surgen nuevos
desens).

Segtn el supuesto simplificador de que solo se pro-

ducen dos bienes, In curva de transformacién o

frontera de posibilidades de produccién muestra

la necesidad de redueir 1a produccién de uno de los
bienes si se desea incrementar la del otro.

El costo de oportunidad de un producto es la
‘opridn que debe abandonarse para poder obtenerlo,

L fromtera de posibilidades de produccién es
eéneava hacia el origen. Ello se puede explicar
por et aumento del costo de dportunidnd, confor-

' me se continia en el proceso de sustitucién de Ia

produccida de un bien o servicie por la de oo
alternativo,

Mediante la especializacién se contribuye a Ia
eficiencia, en el doble sentido de alcanzar la com-
binacidn correcta de recursos y de obtener, con la
minima cantidad disponible de factores, el mayor
volumen de produccién posible.

~ ECORDHIA. PRINCIFI0S ¥ RPLICACIORES -8l

= Conforme las sociedades evolucionan y los trabaja-
dores se especializan en una sctividad determinada,
surge la necesidad del intercambio para poder cubrir
las necesidades humanas y dar salida a los exceden-
tes. La forma mds primitiva del intercambio es el
trizeque, por el gue cada individuo intercambia un
bien por otro.

Las limitaciones del trueque (coincidencia de necesi-
dad e indivisibilidad de algunos bienes) desaparecen
cuando el intercambio se realiza con la intervencion
del dinero.

En una economia de mercado, [os recursos se asig-
nan por medio de las decisiones descentralizadas
de muchas empresas y hogares en los mercados de
bienes y servicios.

En Economia se emplean tanto el método indecti-
vo como el método deductivo, pues a partir de Ia
observacidn de los fenémenos naturales, y mediante
procedimientos inductivos, extraemos las hipdtesis
sobre el comportamiento econdémico. Posteriormenie,
mediante la deduccidn, formulamos teorias y leyes.

Las teorias y las leyes no estin aisladas de la reali-
dad sino que es preciso contrastar sus predicciones
con la evidencia real para verificar su validez.

Una teoria es una simplificacién deliberada de
relaciones observadas, que pretende explicar cémo
funcionan dichas relaciones. Las teorfas permiten
porer en orden nuestras observaciones y explicar
como estin relacionadas, ademas de descubrir las
implicaciones de los supuestos en que descansan,

Para entender el funcionamiento de la Economia y
para expresar las relaciones causa-efecto, se recurre
a los meodelos econdmicos. Un modelo es una sim-
plificacidn de la realidad que, a través de supuestos,
argumentos y conclusiones, explica una determinada
proposicién, La Economis, en su labor de construc-
cién de modelos explicativos del comportamiento
econdmico, no puede recurrir a los experimentos
controlados. Unicamente observa los acontecimien-
tos que el transcurse del tiempo brinde.
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CAPITULO @

El mercado, los precios
y la elasticidad

En el Capitulo 4 estudiamos ef mecanismo del mercado. En particular nos centramos en cémo la oferta y
la demandia de un deferminado bien se ajustan en funcidn del precio, de forma que se alcanza ef equilibrio.

Come se recordara, suponiamos que todos fos facteres que inciden sobre la demanda v fa oferta,
exceplo el precio, permanecian constantes. En este capitulo vamos a analizar los efectos sobre el precio
¥ la cantidad de equilibrio motivados por alteraciones en factores tales coma ef ingreso, los precios

de bienes relacionados y los gustos o preferencias. Fste andlisis permitird introducir el conceplo de elas-
ticidad.

8.1. DESPLAZAMIENTOS DE LA CURVA DE DEMANDA

La curva de demanda de un bien, como vimos en el Capitulo 4, se traza manteniendo
constantes todos los factores que inciden sobre la demanda, excepto el precio del bien
considerado. Por ejemplo, al determinar qué cantidad de discos se desea demandar a
diferentes precios, suponemos que los factores —a excepcion del precio— que afec-
tan a la demanda de discos permanecen constantes. En la realidad, sin embargo, es
frecuente que los demas factores no permanezcan inalterados, lo que motivara des-
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plazamientos de la curva de demanda de discos. De estos factores los més importan-
tes son los siguientes:

e Los ingresos de los consumidores.
e Los precios de los bienes relacionados.
e Los cambios en los gustos o preferencias de los consumidores.

2.1.1. Los ingresos de los consumidores

Si el ingreso de un consumidor se incrementa, éste normalmente deseard gastar mas
y demandara una mayor cantidad de casi (pero no todos) los bienes. Precisamente
este hecho nos permite establecer la distincidn entre bienes normales y bienes infe-
riores.

& Bienes normales v bienes inferiores

Los bienes inferiores suelen ser bienes para los que hay alternativas de mayor cali-
dad. Ejemplos de bienes inferiores podrian ser la mortadela, la margarina, el trans-
porte en colectivo. Cuando aumenta el ingreso de los individuos, generalmente con-
sumen menos de estos bienes. Afortunadamente, los bienes inferiores son pocos y
podemos prescindir de ellos en nuestro anélisis.

RQ Un bien inferior es aquel cuya cantidad demandada disminuye cuando
aumenta el ingreso.

N Un bien normal es aquel cuya cantidad demandada a cada uno de los pre-
' cios aumenta cuando awmenta el ingreso. ’

Precio de
los disces

>
{$ por o :
disco)

El desplazamiento hacia
la derecha de fa curva de
demanda de discos
originado por alguno de
30 1 los factores analizados
en el texto {aumento del
20 A — ngreso, subida del
— . precio de un bien
10 sustitutivo de los discos
o aumento de {as
preferencias de los

de disoos Cpnsumédortgs por los
. . . (miltones d:scqs), implica que fa
i 2 3 de discos cantidad demandada

al afo) aumenta a cada uno de
las precios.

14 Cantidad

Figura 9.1. Desplazamientos de la curva de demanda de discos.
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Centrandonos en el caso de los bienes normales, el aumento de los ingresos de
los consumidores eleva la cantidad demandada a cada uno de los precios. Este cam-
bio se representa graficamente como un desplazamiento de la curva de demanda de

bienes normuales hacia la derecha (Figura 9.1). Asi, por ejemplo, cuando tiene lugar un

aumento de los ingresos de las familias, éstas pueden consumir mas discos para cada
uno de los precios posibles de los mismos, por lo que la curva de demanda se despla-
zara hacia la derecha.

La nueva curva de demanda de discos, I},, se encuentra en todos sus puntos a la
derecha de la antigua D,. Por ejemplo, al precio de 10 pesos el disco, la cantidad de-
mandada en el mercado es de 2 millones de discos al afic, cuando el ingreso medio
de las familias es de 8.000 pesos al afio, y de 3 millones de discos cuando el ingreso
medio familiar es de 9.000 pesos al afio. . -

E Bienes de lujo v bienes de primera necesidad

Dentro de los bienes normales cabe distinguir entre bienes de lujo v de primera ne-
cesidad (Esquema 9.1). o : :

¥ ¢ Un bien es de primera necesidad cuando, al aumentar el ingreso, Ia can-
tidad demandada del bien aumenta en menor proporcién. a

}{ ¢ Un bien es de lyjo cuando, al aumentar el ingreso, la cantidad deman-
dada del bien aumenta en mayor proporcién,

Un ejemplo de un bien de primera necesidad podria ser la leche, mientras que
un bien de lujo podrian ser los automaviles deportivos o los discos.

9.1.2. Los precios de los bienes relacionados

La cantidad demandada de un bien depende de las variaciones de los precios de los
bienes relacionados con él. Por ejemplo, las variaciones del precio de los casetes
afectaran a la cantidad demandada de discos, ya que los casetes y los discos son dos
bienes que pueden satisfacer una misma necesidad en el consumo. Asi, por ejemplo,
una alza del precio de los casetes inducira a algunos consumidores a demandar mas
discos y menos casetes, debido a que los casetes se han encarecido respecto a los
discos.

En términos graficos el aumento del precio de los casetes provoca un desplaza-
miento de la curva de demanda de discos similar al provocado por un aumento del
ingreso de los consumidores (Figura 9.1).

s De lujo
Bien normal

Bienes @ Ge primera necesidad

Bien inferi
ien inferior Esguema 9.1

Tipos de bienes
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E Bienes sustitutivos y complementarios

La influencia de una variacién del precio de un bien en la curva de demanda de otro
depende de que ambos sean sustitutivos o complementarios.

¢ Los bienes son sustitutivos si el alza del precio de uno de ellos eleva la
cantidad demandada del otro, cualquiera que sea ¢l precio.

wé¢ Los bienes son complementarios si el alza del precie de uno de ellos re-
duce la cantidad demandada del otro.

En el caso de los discos y los casetes, se trata de dos bienes sustitutivos, La carne
de cerdo v la de ternera, el té y el café, los taxis y los colectivos, la manteca y la mar-
garina son también parejas de bienes sustitutivos y, comao ellos, existe un nimero casi
infinito.

Ejemplos de bienes que tienden a utilizarse conjuntamente —esto es, gue son
complementarios en el consumo— pueden ser los siguientes: los equipos de masica y
los discos, los automéviles y la nafta, el café vy la leche, los zapatos y los cordones, la
cerveza y las aceitunas. Mientras que el alza del precio de un bien sustitutivo desplaza
la curva de la demanda de un bien hacia la derecha, el alza del precio de un bien com-
plementario la desplaza hacia la izquierda. Asi, al aumentar el precio de la nafia, los
consumidores reduciran su demanda de automéviles, para todos los precios.

8.1.3. Cambios en los gustos o preferencias de los consumidores

Los gustos también experimentan alteraciones que pueden ocasionar desplazamien-
tos en la curva de demanda. Las preferencias de los consumidores se pueden alterar
simplemente porque los gustos se modifiquen con el transcurso del tiempo o bien por
campadas publicitarias dirigidas a lograr este objetivo. Si varian los gustos en el sen-
tido de que se desee demandar una mayor cantidad de un determinado producto la
curva de demanda se desplazara hacia la derecha, mientras que si la modificacién de
las preferencias es en sentido contrario el desplazamiento sera hacia la izquierda.

9.2. DESPLAZAMIENTOS DE LA CURVA DE OFERTA

La curva de oferta de un bien —por ejemplo, los discos— como estudiamos en el
Capitulo 4, muestra exclusivamente los efectos de variaciones en los precios sobre 1a
cantidad ofrecida, suponiendo que se mantienen constantes los determinantes de los
costos de los vendedores. De éstos los mas significativos son:

¢ Los precios de los factores productivos.
e La tecnologia disponible.

Las variaciones de cualquiera de estos elementos alteran la cantidad ofrecida a
cada uno de los precios y, en consecuencia, hacen que se desplace la curva de oferta.
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9.2.1. Los precios de los factores productivos

En los Capitulos 7 v 8 comprobamos como las variaciones de los précios de los fac-
tores influyen en los costos de produccién y, por tanto, en la cantidad de bienes y
servicios que las empresas estan dispuestas a ofrecer a cada uno de los precios.

8i estamos analizando la oferta de discos y se reducen los salarios que se pagan a
los trabajadores, el costo de producir discos disminuye y las empresas contrataran mas
trabajadores y aumentard la cantidad que ofrecen de discos a cada uno de los precios
(Figura 9.2). Este aumento de la cantidad ofrecida a todos los precios se representa
en forma de un desplazamiento de la curva de oferta hacia la derecha.

9.2.2. La tecnologia existente

Como se explico en el Capitulo 8, la tecnologia se define como el conjunto de técni- .

cas o métodos conocidos para producir un determinado bien o servicio. Cualquier me-
jora de la tecnologia que permita producir v vender una cantidad dada de un bien a
un precio mas barato permitird que las empresas eleven la cantidad ofrecida de ese
bien a cualquier precio.

En términos graficos podemos.decir que los avances tecnolégicos: desplazan-las ...

curvas de oferta hacia la derecha (Figura 9.2). Por ejemplo, la introduccion de una nueva
magquinaria, que permite obtener un mayor rendimiento en la produccién de discos,
hara que las empresas estén dispuestas a vender mas discos a cualquier precio, ya que
pueden obtenerlos a un costo mas bajo que antes.

7 Figura 9.2
Precio de los Desplazamientos de la curva
discos ($) o, o de oferta,

2

Cuando se reduce el precio de los
factores productivos o cuando

30 - tiene lugar una mejora en la
tecnologia, la curva de oferta se
20 —_ despiaza hacia la derecha, desde

O hasta 0., Las empresas estan
10 1 dispuestas a ofrecer més discos a
cualguier precio. Asi, anies de gue
la curva de oferta se desplazara
hacia |a derecha al precio de 10
pesos, la cantidad ofrecida era de

3 4 Cantidad de

’ ) 3 millones al afic, y una vez que
discos {millones " { | desol .
dé discos) iene iugar el desplazamiento, la

cantidad ofrecida es de 4 milones
de discos.
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9.3. DESPLAZAMIENTOS DE LAS CURVAS DE DEMANDA Y OFERTA,
Y MOVIMIENTOS A LO LARGO DE LAS MISMAS

Centrandonos inicialmente en el caso de la demanda, conviene destacar la diferencia
entre un desplazamiento de la curva de demanda respectiva y un awmento de la can-
tidad demandada.

9.3.1. Movimientos a lo largo de la curva de demanda
y desplazamientos de la misma

Como se ha sefialado, son varios los factores que pueden hacer que tanto la curva de
demanda como la de oferta experimenten desplazamienics. En este sentido, conviene
destacar la diferencia entre un aumento en la demanda o en la oferta, que tiene lugar
cuando se produce un desplazamiento de las curvas respectivas v un aumento en la
cantidad demandada u ofrecida.

¢ Los movimientos a lo largo de la curva de demanda de un bien {por
ejemplo, los discos) tienen lugar como consecuencia de un cambio en el
precio (de los discos).

¢ Los desplazamientos de la curva de demanda (de discos) se deben a al-
teraciones de algunos de los otros factores distintos del precio (de los
discos) como, por ejemplo, los ingresos de los consumidores.

Asi pues, los cambios en las condiciones del mercado —esto es, cambios en los
factores que inciden sobre la demanda y/o 1a oferta, que no son el precio del bien en
cuestidn— motivan desplazamientos de la curva de demanda, mientras que las varia-
ciones en el precio originan movimientos a lo largo de la curva. La curva de demanda
de la Figura 9.3 ilustra la distincién entire ambos tipos de cambios. El Esquema 9.2
también recoge la diferencia entre los cambios o desplazamientos de la curva de de-
manda y cambios en la cantidad demandada.

9.3.2. Los despiazamientos de la curva de oferta y su incidencia
sobre el precio y la cantidad de equilibric

Vamos a analizar la incidencia sobre el precio y la cantidad de eguilibrio de un des-
plazamiento de la curva de oferta en dos mercados distintos —por ejemplo, el del trigo
v el de la cebada—. Supongamos que disminuye el precio de los fertilizantes, lo que
implica que se reducen los costos de produccian del trigo y de la cebada.

La incidencia de una reduccién del precio de los fertilizantes se representa me-
diante un desplazamiento hacia la derecha de la curva de oferta de O, 2 O, en los dos
graficos de la Figura 9.4. Como los determinantes de la demanda no han variado y las
cantidades demandadas a todos los precios no resultan afectadas por la reduccién de
los costos de produccidn, las curvas de demanda no se desplazan. Como muestra la
Figura 9.4, los precios de equilibrio descienden de P, a P, y las cantidades de equili-
brio aumentan de Q, a Q). Asi pues, un desplazamiento de la curva de oferta hacia la
derecha implica una reduccién del precio y un aumento de la cantidad de equilibrio.
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Precio

Figura 8.3 :
Cambios en la demanda.

Los movimientos a lo largo de fa curva de
demanda tienen lugar cuando se altera ¢l
precio {paso de A a B), mientras gue los
desplazarmienios de la demanda se
Cantidad producen guz.ahdo cambiz algunc de los
demandada factares, distintos del precio, gue inciden en
la demanda (paso de Aa C).

Cambios en la demanda
Cambios en la cantidad demandada :
1 Esquema 9.2
Cambios
en fa demanda
y cambios
en la cantidad
dernandada.

Como puede cbservarse en la figura, si inicialmente suponemos que el precio del
trigo y de la cebada es de 10 centavos el kilo, y si las curvas de oferta de trigo y de
cebada experimentan un desplazamiento similar, el efecto sobre el precio y la canti-
dad de equilibrio de ambos mercados es muy distinto.

Asi, dado que la curva de demanda de trigo es mas vertical que la de cebada, el
cambio experimentado por el precio de equilibrio es notablemente mas acusado que
el de la cebada (el precio del trigo pasa de 10 centavos a 5 centavos, y el de Ia cebada
de 10 centavos a 7 centavos), mientras que la variaciéon experimentada por la canti-
dad de equilibrio es mucho menor en el caso del trigo que en el de la cebada (de 10
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Frecio Precio de .
del trigo Mercada del trigo la cebada Mercado de la cebada
(centavos por kg) o) } (centavos por kg) o 0,
Fo=104- - .-~
Pl T o 0
' :
! i o
! 1
i i
? !
! 1
! i
Q=10 O,=1p  Canidad 0p=5 (=9 Cantidad
de trigo de cebada
(a) {miicnes {b) (millones
de kg) de kg)

Figura 9.4. Despiazamientos de la curva de oferta y sus efectos sobre ef precio y la cartidad de
equilibrio.

Cuando se reduce el precio del capiial, bos costos de produccion disminuyen y la curva de oferta se des-
plaza hacia fa derecha desde O, hasta G,. La incidencia sobre el precio y la cantidad de equifibrio en cada
mercado depende la inclinacion de la curva de demanda.

millones de kg a 12 millones de kg, en el caso del trigo, y de 5 millones de kg a 9
millones de kg, en el caso de la cebada).

Como podemos comprobar, el factor clave de la mayor o menor sensibilidad de
los precios vy la cantidad de equilibrio ante un desplazamiento de la curva de oferta
descansa en la inclinacién de la curva de demanda.

9.4. L.OS CAMBIOS EN LOS PRECIOS
Y LA ELASTICIDAD DE LA DEMANDA

Todas las empresas saben que dada una curva de demanda la cantidad demandada
serd mayor si bajan los precios, pero si éstos suben, se reducira, Una informacion que
tiene mas interés para la empresa se refiere, sin embargo, a como afectan al ingreso
total los cambios en los precios. Lo que el empresario quiere saber es si el cambio en
los precios elevara o reducira el ingreso total, es decir, ¢l resultado de multiplicar el
precio por la cantidad vendida.

Seguin se recoge en el Cuadro 9.1, cuando se reduce el precio de venta, al pasar
de 100 pesos unidad a 80 pesos unidad, la cantidad demandada se incrementa. En
cualquier caso, el resultado para la empresa sera muy distinto segin estemos en el
caso | o en el caso 2,

En ambas situaciones Ia cantidad demandada se incrementa, pero en el caso 1 el
ingreso total disminuye, mientras que en el caso 2 el ingreso total aumenta respecto
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Cuadro 9.1 )
Cambio en ef precio y el ingreso
total,

Situacion inicial 100 300 30.000
Situacion final

Caso 1 80 340 27.20C
Caso 2 80 300 31.200

a la situacién inicial, en la que la empresa obtenia 30.000 pesos. El sentido del cam-
bio del ingreso total cuando varia el precio depende de la sensibilidad de la cantidad
demandada, y esto precisamente se expresa mediante el concepto de elasticidad de la
demanda.

9.4.1. Elasticidad precic de la demanda

¢ La elasticidad-precio de la demanda (E,) mide el grado en el que la can-
tidad demandada responde’a las variaciones del precio de mercado y se
expresa como la variacién porcentual de Ia cantidad demandada del bien
producida por una variacién de su precio en un 1 por ciento, mantenién.
dose constantes todos los demds factores que afectan a la cantidad de-
mandada.

Para calcular la elasticidad de la demanda (£,) puede utilizarse la siguiente ex- )

presion:
Variacion porcentual
.. de la cantidad AQ
Eia;tlcildad demandada 5 x 100
e = -
dema;da Variacién porcentual AP % 100
del precio P

Dado que la curva de demanda tiene una inclinacion negativa, las variaciones de
Py Q son en sentido contrario, por lo que el cociente de incrementos tendria signo
negativo. Por ello, el valor de la elasticidad se multiplica por —1 para que se trabaje
con valores positivos. Ademdas, las variaciones estan expresadas en tanto por ciento,
por lo que la unidad en que midamos el bien no influye en la elasticidad.

Vamos a aplicar esta férmula para calcular la elasticidad de la demanda de tres
empresas que se dedican a la venta de caramelos. Los Cuadros 9.2, 9.3 y 9.4 y la
Figura 9.5 reflejan, para dos valores concretos del precio, la relacién entre el precio
de los caramelos y la cantidad demandada de caramelos para cada una de las empre-
sas, a partir de los cuales se calcula el valor de ia elasticidad.
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Cuadro 9.2

Elasticidad de la
demanga de Caramelos
def Sur S.A.

5 100 80 2 80/100
3 180 o 100 | 5 <100 2/5

Cuadre 9.3

Elasticidad de Iz
demanda de Caramelos
Sufus S.A.

Cuadro 9.4

Elasticidad de la
demanda de Caramelos
Acidos S.A.

5 100 10 1 10/100
4 110 R B 175

=1/2

Para el caso de la empresa Caramelos del Sur S. A. (Cuadro 9.2 y Figura 9.54),
cuando el precio de los caramelos se reduce desde 5 centavos, la unidad hasta
3 centavos, la cantidad vendida se incrementa en 80 mil unidades, al pasar de 100 mil
unidades a 180 mil unidades. Estas variaciones de precios y cantidades, aplicando la
formula de la elasticidad, nos dan una elasticidad de la demanda igual a 2.

De forma similar se calculan los valores de la elasticidad de la demanda corres-
pondiente a las empresas Caramelos Sufus S. A. y Caramelos Acidos 8. A. (Cuadros 9.3
v 9.4 y Figuras 9.5 y 9.5¢).

8.4.2. Tipologia de elasticidad de 1a demanda

Segan los valores obtenidos, al aplicar la formula que define la elasticidad de la de-
manda podemos establecer la siguiente tipologia:
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Precio de Precic de : Precio de
los caramelos ] los caramelos . . .. . : . los caramelos -
{centavos) {centavos) . Detmanda de (centavos) - - . R
Demanda elasticidad Demanda
S5q----mm- efdstica 31---——-- unitaria . Sq~=---—- \» ~elastica.
(Ee=2} (Ep= 1) ' N (E=05)
[, [T 24— I S .

1
T
1
i
f
T

[ [ i
I i [
1 ! ;
P :

106 180 15 20 160 141G

Cantidad Cantidad Cantidad
(@) de caramelos (b) de caramelos (©) de caramelos

Figura 8.5. FElasticidad de la demanda.

La demanda es eldstica cuando una reduccion percentual del precio genera un aumento porcentual de la
cantidad mayor; en la Figura a, £, = 2. La elasticidad de la demanda es unitaria cuando una reduccion
porcentual del precio produce un aumnento porcentual igual de la cantidad, en la Figura b, £, = 1. La de-
manda es ineldstica cuando una reduccién porcentual del precio supone un aumento porcentual de la can-
tidad menor; en la Figura ¢, £,=0,5.

¢ La demanda es elastica si el valor numérico de Ia elasticidad es mayor
que la unidad, esto es, el cambio en la cantidad es porcentualmente ma-
yor que en el precio.

Este es el caso reflejado en el Cuadro 9.2 y la Figura 9.54, es décir, ¢l valor refe-
rido a la empresa Caramelos del Sur S. A, para los datos contenidos en el cuadro'y
en [a figura citados.

¢ La demanda tiene elasticidad unitaria, si una variaciéon porcentual del

precic produce una variacion porcentual de Ia cantidad demandada igual
a aquélla.

Para los valores reflejados en el Cuadro 9.3 y Figura 9.55, 1a elasticidad de la de-
manda de la empresa Caramelos Sufus S. A., es unitaria.

¢ La demanda es inelastica si el valor numérico de la elasticidad es menor
que la unidad, esto es, el cambio en Ia cantidad es porcentualmente me-
nor gue la variacion del precio.

La elasticidad de la demanda de la empresa Caramelos Acidos S. A., para los va-

lores del Cuadro 9.4 y la Figura 9.5¢, es inelastica.

8.4.3. La elasticidad de Iz demanda: casos extremos

Los dos casos extremos gque vamos a considerar son: cuando la demanda es perfec-
tamente inelastica y cuando la demanda es perfectamente elastica.

3
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Precio Precio
de los de los
caramelos . caramelos
(centavos) Demanda {centavos)
' pe:ffac;_tamente Demanda
Inelastica totalmente
elastica
PG
Canlidad demandada Cantidad demandada
de caramelos de caramelos
(Miles de unidades) (Miles de unidades})
(a) (b}

Figura 9.6. La elasticidad de la demanda: casos extremos.

Dentro de ia tipologia de iz elasticidad de la demanda, los dos casos extremos son: a) Cuando la demanda
es vertical {perfectamente inelastica). £) Cuando es totalmente elastica (horizontal).

¢ La demanda es perfectamente inelastica —es decir, su elasticidad es cero—
cuando la demanda no muestra absolutamente ninguna respuesta de la
cantidad demandada a las variaciones del precio.

En la Figura 9.6a aparece una curva de demanda vertical, cuya elasticidad es cero.
Cuando una persona dice: «tengo que conseguirlo a cualquier precio», esta afir-
mando que para ella la demanda del bien es perfectamente inelastica.

La elasticidad de la demanda es infinita cuando la curva de demanda es horizon-
tal (Figura 9.6b). Los individuos estan dispuestos a comprar cantidades ilimitadas al pre-
cio Pg. Este tipo de curva de demanda representa {como veremos en el capitulo si-
guiente) la situacion a la que se enfrenta una pequefia empresa en un gran mercado
en el que ninguno tiene poder para influir sobre los precios. Si una empresa de este
tipo trata de cobrar més que los demas vendedores perdera todos sus clientes. Pero
como es peguefia en refacién con el conjunto del mercado, puede vender tanto como
desee producir al precio P,.

¢ La demanda es perfectamente elastica, o infinita, cuando los comprado-
res no estén dispuestos a pagar mds de un determinado precio, cual-
quiera que sea la cantidad del bien.

9.4.4. La elasticidad en un punto

Aunque hasta ahora se haya hablado como si cada curva de demanda tuviese una elas-
ticidad, practicamente en todas ellas el valor de la elasticidad es diferente a distintos
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precios. Este hecho se ilustra en la Figura 9.7, donde se observa cémo al irse redu-
ciendo el precio desde 5 pesos por unidad hasta I por peso unidad, la elasticidad-pre-
cio de la demanda va tomando distintos valores: unos superiores a la unidad en los
puntos By C, en el D se hace igual a 1, y en el punto E la elasticidad-precio de la
demanda resulta ser inferior a la unidad.

9.5. LA ELASTICIDAD DE LA DEMANDA Y EL INGRESO TOTAL

La elasticidad-precio de la demanda es un concepto importante para los vendedores
porque les permite saber si al reducir o aumentar el precio en un determinado por-
centaje el ingreso total —esto es, el precio multiplicado por la cantidad vendida—,
aumentara, disminuira o permanecera inalterado. (Recuérdese lo sefialado al comen-
tar el Cuadro 9.1). Conociendo la elasticidad-precio de Ia demanda de un bien podre-
mos saber en qué sentido variara el ingreso cuando lo hace el precio.

e Cuando la demanda es eldstica, el cambic porcentual en la cantidad deman-

dada serd mayor que el producido en el precio. Si, por ejemplo, éste se reduce

en un 10 por ciento, la cantidad demandada se incrementara en mas de un 10
por ciento y el ingreso total aumentara. Por otro lado, si el precio aumenta en
un 10 por ciento, la cantidad demandada se reducird en mas de un 10 por
ciento y el ingreso total disminuira.

¢ Cuando la demanda es eldstica, una reduccién del precio incrementars
el ingresc total y un aumento lo reducira.

Precio

% Figura 9.7
By Eom =08 Elasticidad en un punto.
3

Como se puede observar, el valor
de la elasticidad de la demanda es
distinto en cada punto de fa curva

Cantidad

de demanda.
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e Cuando la demanda es ineldstica, el cambio porcentual en la cantidad de-
mandada es menor que el cambio porcentual en el precio. De esta forma, si
el precio se reduce en un 10 por ciento, la cantidad demandada aumentara en
menos de un 10 por ciento, y el ingreso total se reducird. Por el contrario, si
tal precio aumenta en un 10 por ciento, la cantidad demandada se reducira
en menos de un 10 por ciento, v el ingreso total aumentara.

¢ Cuando la demanda es inelastica una reduccion en el precxo disminuird
el ingreso total ¥y un aumento lo incrementars.

Esto explica el comportamiento de ciertos agricultores que prefieren quemar o
destruir parte de sus cosechas, pues de esta forma logran que suban los precios de sus
productos y gue los ingresos totales aumenten, pues la demanda de productos agri-
colas suele ser inelastica.

Las Figuras 9.5a y 9.5¢ pueden utilizarse para ilustrar la relacién entre la elasti-
cidad de la demanda y el ingreso total. Dado un precio cualquiera el ingreso total se
puede representar mediante el rectangulo bajo la curva de demanda. La altura del
rectangulo es el precio, y Ia base la cantidad demandada. Puesto que el ingreso to-
tal = cantidad vendida x precio, el 4rea del rectangulo es la representacién del in-
greso total. :

a) En la Figura 9.5a la demanda es eldstica para los precios referidos y, como se
puede observar, el ingreso total es mayor para el precio inferior:

(3 centavos x 180 = 5,40 pesos > 5,00 pesos = 5 centavos x 100)

b} En la Figura 9.5¢ la curva de demanda es ineldstica para los precios conside-
rados, y el ingreso total es mayor para ¢l precio superior:

(5 centavos x 100 = 5,00 pesos > 4,40 pesos = 4 centavos X 100)
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relacionadoes permanecen constantes. largo de la curva de demanda (oferta).
Cuando esto no es asi la curva de oferta e La elasticidad de la demanda mide el
experimenta desplazamientos. grado en que la cantidad demandada

¢ Segun lo sefalado, resulta que cambios responde a las variaciones del precio del
en los factores que inciden sobre la de- mercado. La elasticidad de la demanda
manda (oferta), que no son el precio del le permite al empresario saber si al re-
producto de que se trate, motivan des- ducir o aumentar el precio en un deter-
plazamienios de la curva de demanda minado porcentaje, el ingreso total au-
{oferta), mientras que los cambios en mentara, disminuira o permanecera
los precios originan movimientos a lo inalterado.

~ Movimientos a lo targo de la curva
de demanda (v de oferta).

— Elasticidad de la demanda.

- Elasticidad de la oferta.

- Demanda elastica.

— Demanda inelastica.

- Elasticidad unitaria.

- Desplazamiento de la demanda
(v de la oferta).

- Bien normal.

- Bien de lujo.

- Bien de primera necesidad.

- Bien inferior.

- Bienes complementarios.

e En e} analisis de la curva de demarnda de
un bien presentado en el Capitulo 4 se
supuso que todos los factores que influ-
ven en la demanda, excepto el precio,
permanecian constantes. Cuando esto no
es asi, es decir, cuando los ingresos, los
precios de los bienes relacionados o los
gustos se alteran, la curva de demanda
experimentara un desplazamiento.

¢ Los cambics en ingresos permiten clasi-
ficar a los bienes en normales (si au-
menta la demanda al incrementar el in-
greso) o inferiores (si la demanda se
reduce al aumentar el ingreso).

Cuando lo que se altera son los precios
de los bienes relacionados, éstos se pue-
den clasificar en complementarios (la
demanda disminuye al aumentar el pre-
cio del bien relacionade) y en sustituti-
vos (la demanda aumenta al incrementar
el precio del bien relacionado).

De forma similar la curva de oferta re-
cogida en el Capitulo 4 muestra exclusi-
vamente las variaciones en los precios
sobre la cantidad ofrecida, bajo el su-
puesto de que variables tales como el
precio de los factores productivos, la
técnologia o los precios de los bienes

- Bienes sustitutivos.

1. (Cudndo tiene lugar un desplazamiento
de la curva de demanda?

2. ¢Cuando tiene lugar un movimiento a o
large de la curva de demanda?

3. ¢Como pueden clasificarse los bienes en
funcién de la reaccion de la demanda
entre un cambio en el ingreso?

4. Distinguir los conceptos de bien com-
plementario y bien sustitutivo,

5. Definir el concepto de elasticidad de la
demanda.

6. ¢Cémo varia el ingreso total cuando se

- Blasticidad de la oferta.

reduce el precio de un bien cuya de-
manda es eldstica? ;Qué sucede si es
inelastica?

7. /Qué se entiende por demanda perfec-
tamente eldstica?

8. ¢Queé signo tiene la elasticidad de la de-
manda?

9. Siun individuo afirma: «tengo que con-
seguirlo a cualquier precio», ¢qué tipo
de elasticidad de la demanda esté reco-
nociendo implicitamente?




